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1 Vorwort

Seitdem Medienecho tiber das Bienensterben 2006 ist fir die Imkerei in Osterreich
einen groRen Wandlungsprozess angelaufen. In den Jahren zuvor ging die Anzahl der
Imker*innen stetig zuriick. Doch die Faszination, fur dieses kleine Insekt, dass so gro-
Res leistet und dabei ganz selbstlos seiner Arbeit nachgeht, wurde wiederentdeckt.
Vor allem in den Stadten waren in den folgenden Jahren die Imkereikurse ausgebucht.
Osterreich war im Bienenfieber. Ich habe damals davon nichts mitbekommen. Unwis-
send habe ich meine Mutter im Sommer 2010 besucht, die gerade ihre ersten Bienen-
volker bekommen hat. Sie hat mich gebeten ihr bei der Ernte zu helfen. Und so ist es
geschehen, dass ich zum ersten Mal eine Honigwabe mit Bienen in der Hand hielt. Ich
kann mich noch gut erinnern, wie mein Wissensdurst die Angst gestochen zu werden
Uberwunden hat. Was alles auf der Bienenwabe von statten ging war mir ein Myste-
rium. Der Wunsch Imker zu werden war geboren und hat mich seitdem nicht mehr
losgelassen. Auf der Suche mehr tber die Biene zu lernen habe ich begonnen in gro-
Beren Imkereien mitzuarbeiten. Im Winter 2011 habe ich meine Ausbildung zum Fach-
arbeiter in Warth begonnen. Endlich habe ich im Frihling meine ersten Bienen bekom-
men. Diese drei Stocke waren der Anfang meines Betriebs und aus diesen sind bereits
mehr als 1000 Bienensttcke hervorgegangen, die ich vermehrt und an Imker*innen
weitergegeben habe.

Von Anfang an hat mich die unheimliche Kraft fasziniert wie aus wenigen Bienen im
Frihling sich ein riesiges Volk in nur kurzer Zeit entwickeln kann. Um genau diese Kraft
der Bienen zu Wachsen geht es in dieser Arbeit und wie wir sie als Imker*innen nutzen

konnen, um aus wenigen Bienen sehr viele zu machen.



2 Analyse des Imkereibetriebes

2.1 Vorstellung des Meisterkandidaten
Name: Aschenbrenner Marian
Adresse: Hornesgasse 1/8; 1030 Wien

Homepage: www.biezen.at

www.facebook.com/bienenzentrum

2.1.1 Ausbildungsweg:

2018 Start der Meisterausbildung
2015 Grindung des landwirtschaftlichen Be- \
triebs ‘
Abbil 1. F Mari
2015 Unternehmensgrindungsprogramm bbildung oto Marian

(UGP) des AMS

2015 landwirtschaftlicher Facharbeiter Imkerei (FHS Warth)

Seit 2009  Studium der Verfahrenstechnik an der TU Wien mit Fokus auf
Biologische VT und Umwelttechnik

2004 - 2007 Abschluss mit Matura der HTL fur Informationstechnologie Wien 3 Renn-

weg Schwerpunkt Netzwerktechnik
2002 - 2004 HTL far Informationstechnologie

2002 — 1998 BG/BRG Ganserndorf

2.1.2 Berufliche Praxis:

2019 Autor des Leitartikels in der Fachzeitschrift Bienen aktuell
2016-2019 Start des imkerlichen Ausbildungsprogrammes von Biezen
2013-2015 Umweltbildung Wien (Programme: ,Bienenhotel®, ,Okozirkus*)


http://www.biezen.at/
http://www.facebook.com/bienenzentrum

2012-2014 Mitarbeit in Bio-Imkerei von Johann Fuchs (www.mr-bien.at)

Sept. 2008 — Sept. 2009 Auslandszivildienst in Ghana, Lehrer fur IT/Netzwerktech-
nik

2.2 Die Betriebsgeschichte

Als Quereinsteiger habe ich mit der Imkerei als Ausgleich zu meinem Studium im Som-
mer 2011 begonnen. Mit wachsender Volkeranzahl und Erntemenge entstand 2013

die Imkerei Zauberwabe.
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Abbildung 2: Honigetiketten Imkerei Zauberwabe 2013

Seit 2015 fiuhre ich die Imkerei im Vollerwerb. Der Urspriingliche Standort im Eltern-
haus wurde zu klein und ein altes Presshaus am Kellerberg in Mannersdorf an der
March wurde zum Verarbeitungsraum umgebaut. Der leerstehende Nachbarsstadel
zum Presshaus wird seitdem als Lagerhalle gepachtet.

Abbildung 3: Presshaus am Rochusberg



Neben dem Verkauf von Bienenprodukten bildete sich ab 2016 ein weiteres Standbein
heraus, mit dem Verkauf von Bienenvélkern, Ablegern, Bienenschwarmen und Koni-
ginnen. Durch den Volkerverkauf bin ich vermehrt mit Jungimker*innen in Kontakt ge-
kommen, denen ich mit fachlicher Hilfe beigestanden bin. Um die Hilfe zeitlich zu bin-
deln wurde die Einzelbetreuung in Praxistage Ubergefuhrt, aus denen dann die Idee

entstand, eigene Imkereikurse anzubieten.

Das Biezen (Bienenzentrum Wien) entstand 2016 als Zusammenschluss mehrerer Im-
ker*innen mit dem Anliegen, die eigene Begeisterung fur die Bienenhaltung nach au-
3en zu tragen. Seit 2016 bietet das Biezen den Praxiskurs ,Einstiegskurs in die Imke-
rei“ sowie weitere Fachkurse fur Imker*innen an. Die Imkerei wird seit 2016 in biologi-
scher Betriebsweise gefiihrt. 2016 stieg Marcus Neubauer als Betriebspartner in die
Imkerei ein. Seine Familie hat im zweiten Wiener Gemeindebezirk ein leerstehendes
Geschaftslokal, das wir zu renovieren begannen. Bereits 2017 wurde dann im ersten
fertig gestellten Raum in Wien die Honiggewinnung und -verarbeitung durchgefihrt.
Aus familiaren Grunden verliel3 Marcus den Betrieb nach zwei Saisonen wieder. Seit-
dem befindet sich der Betriebsstandort in Ganserndorf in einem gemieteten Haus. Mit
dem Abschluss der Lehrberechtigungsprufung im Rahmen der Meisterausbildung hat
im April 2019 das Biezen seinen ersten Lehrling angestellit.

In den ersten Betriebsjahren lag die Jahreserntemenge unter 1t und der Honig wurde
ausschlief3lich Gber Einkaufskooperationen und Foodcoops in Wien und Umgebung
direkt vermarktet. Der grof3e Vorteil an den Einkaufskooperationen sind die grof3en
Liefermengen, die sehr unkompliziert an einen zentralen Ort zu liefern sind. Oft sind
diese Orte zu jeder Tages- und Nachtzeit mit einem Schlisselsafe zugénglich. Leider
jedoch sind diese Bestellungen sehr unregelmalig und brechen Uber die Ferienzeit
meist ein, da die Mitglieder oft Studierende sind. Mit steigender Vdlkeranzahl — und
damit verbunden mehr Arbeit fir die Bienenpflege — war fur mich nicht mehr ausrei-
chend Zeit, die Vermarktung des Honigs auszubauen. Seit 2015 wird somit mehr Honig
produziert als verkauft werden kann. Da ausreichend Lagerflache zu Verfligung steht
und auch finanziell kein Verkaufsdruck vorhanden war, stehen mit Ende der Saison
2019, uber 10t Honig auf Lager. Der Hauptiiberlegung einen Lehrling anzustellen und
im Fruhjahr 2020 einen weiteren Lehrling aufzunehmen ist, die Vermarktung des Ho-

nigs zu steigern.



Neben Honig werden folgende Produkte hergestellt und verkauft: Wabenhonig, Ge-
schenkboxen, verschiedene Bienenwachskerzen, Propolistropfen, Propoliscreme,

Propolislippenpflege, Bienenwachs und verschiedene selbstproduzierte Honigweine.
2.3 Beschreibung der Betriebssituation 2019

2.3.1 Die Imkerel

Im Jahr 2019 haben wir 230 Vdlker im Fruhling ausgewintert und 114 Vdlker davon
wurden als Auswinterungsvolker Anfang April verkauft. Von den restlichen 116 Volkern
waren 100 Volker in der Honigproduktion und 16 Stiick ausschlief3lich fur die Koni-
ginnenzucht und Bienenvermehrung gedacht. Durch den regenreichen Mai konnten
wir nur eine weit unterdurchschnittliche Honigernte von 3800kg erzielen. Das ist eine
Durchschnittsernte von 38kg pro Bienenvolk. Vor allem die Bienenvolker in Wien hat-
ten durch die schweren Witterungsverhaltnisse nur sehr geringe Ertrdge um die 20kg
Honig pro Volk. Die Durchschnittsernte der letzten finf Jahre mit gleichbleibenden Bie-
nenstanden belauft sich auf 55kg Honig pro Bienenvolk. Die Honigproduktion findet
moglichst extensiv statt um ausreichend Zeit fur die Koniginnenzucht, Volkervermeh-
rung und die Kurs- und Workshopprogramme zu haben. Es wird daher nur bei Tracht-
losigkeit gewandert und um spezielle Honigsorten wie Waldhonig zu gewinnen, woftr

im Wiener Raum nicht ausreichenden Fichtenkulturen vorhanden sind.

Unsere Bienenstande sind zwischen Wien und Angern an der March an zehn Stand-
orten verteilt. Hier fliegen unsere fleiBigen Mitarbeiterinnen. Durch ihren Flugradius
von bis zu drei Kilometern bestauben sie weite Teile von Stadtgebiet und Umland und
wir erhalten dadurch eine grol3e Sortenvielfalt von bis zu zehn verschiedenen Honig-

sorten an regionalem Honig.
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Abbildung 4: Bienenstande Biezen 2019

In der Frahlingstracht nehmen wir fast die komplette verdeckelte Brut aus den Wirt-
schaftsvolkern und erstellen mit diesen Brutwaben Ableger. Diese Ableger bekommen
innerhalb der ersten Tage eine schlupfreife Edelzelle. Dieses Jahr konnten nur bei den
Volkern aul3erhalb der Stadt Ableger erstellt werden, da die Vélker in Wien durch die
ungunstige Witterung im Frihling zu geschwéacht waren. Im Laufe der Saison wurden
fast 100 Ableger gebildet. Leider gestaltete sich der Begattungserfolg im Mai sehr
schlecht und ein Drittel dieser Ableger musste wieder aufgeldst oder mit anderen Jung-
volkern vereinigt werden. Schlussendlich konnten 67 Ableger eingewintert werden.

In der Kdniginnenzucht arbeiten wir iberwiegend im Mini+ System. Dafur werden extra
Volker auf Mini+ Rahmchen Uberwintert, die dann bei Bedarf im Frihling geteilt wer-
den, um die Begattungskastchen mit Brutwaben und Bienen zu starten. Diese Vélker
werden bis sie fur die Zucht aufgelést werden als normale Wirtschafsvolker gefihrt.
Manche von diesen Voélkern werden sogar im Frihling fur die Honigernte herangezo-

gen. Wir besitzen an die 200 Mini+ Begattungskéastchen, die mit selbst gezogenen



oder zugekauften Edelzellen oft auch mehrmals besttickt werden. 2019 wurden fir den
Verkauf 253 Koéniginnen produziert und weitere 120 Stick, um die alten Kéniginnen

der Wirtschafsvolker zu tauschen.

Im selben Jahr (2019) haben wir 76 Kunstschwarme verkauft, die grof3teils erst am
Ende der Saison aus den Brutsammlern nach der totalen Brutenthnahme erstellt wur-
den. Weitere 38 Kunstschwéarme aus den Brutsammlern sind als Volker eingewintert

worden.

Im Jahr 2019 wurden genau 200 Vdlker eingewintert.

2.3.2 Kurse und Workshopangebote

Das Biezen bietet bereits seit drei Jahren den Praxiskurs Einstieg in die Imkerei an,
der 2019 mit 16 Teilnehmer*innen erstmals ausgebucht war. Leider konnten wir fur
den Brutpausemethoden-Kurs nur 4 Teilnehmer*innen finden. Das Workshopangebot
fur Schulen und Kindergarten haben heuer 183 Kinder besucht. Gemeinsam mit einer
Kollegin fuhren wir bis im Fruhjahr 2020 ein geférdertes Seed-Projekt fur die 3-4 Klas-
sen der Mittelschule Dirmhirngasse im 23. Wiener Gemeindebezirk durch. Fur Stadt-
bienen.org halten wir einen weiteren Kurs fur Imkereieinsteiger ab, der ebenfalls bis
Frihling 2020 lauft.

2.3.3 Der Arbeitsaufwand

Im Jahr 2015 habe ich im offenen System mit zwei Zandervollzargen im Brutraum ge-
arbeitet. Es wurden nur Einzelrahmchen h&ndisch geerntet und abgekehrt. Die Varro-
abehandlung erfolgte damals mit Bannwaben. Das Arbeitsausmalf im Jahr 2015 belief
sich auf 19h pro Bienenvolk. 2017 lag es bei 14h, weil fur die Ernte ein Abkehrgerat
angeschafft wurde und auch die Varroabehandlung auf totale Brutentnahme umge-
stellt wurde. Durch Umstellung auf das GroRwabenmalR Zander Jumbo im Herbst
2018, das einheitliche Anwenden des geschlossenen Brutraumes mithilfe eines Ab-
sperrgitters und durch zargenweises Honigernten mit Bienenflucht und Beeblower ist
das Arbeitsausmal3, das fur jedes Wirtschaftsvolk pro Jahr anféllt, stark gesunken.
Dieses Jahr kamen wir mit 10 Arbeitsstunden pro Bienenvolk aus. Es ist zudem anzu-
nehmen, dass die geringe Erntemenge auch zu weniger Arbeit gefiihrt hat. In den Ar-
beitsaufwand pro Bienenvolk sind folgende MalRnahmen eingerechnet: Materialvorbe-

reitungen, Anfahrtszeiten, Betreuung und Pflege der Bienenvélker, Honigernte und die
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Wachsverarbeitung. Honigschleudern und -verarbeiten sowie die Vermarktung sind in
dieser Rechnung ausgenommen. Leider haben wir die genauen Arbeitszeiten fir diese
Bereiche noch nicht erfasst. Der Arbeitsaufwand fur die Betreuung der 100 Wirtschafs-
volker im Jahr 2019 bel&auft sich somit auf 1000 Stunden.

An einem Arbeitstag mit 8h werden von einer Person im Durchschnitt 5 Honigschleu-
dern zu je 60kg geschleudert und somit eine Tagesmenge von 300kg verarbeitet. Muss
Honig schneller geschleudert werden, wird die Arbeit von zwei Personen gleichzeitig
gemacht was ca. doppelt so schnell geht. Fir eine Erntemenge von 3800kg ergibt das
einen Arbeitsaufwand von 101h.

Uber die Umsatzzahlen der Honigprodukte (siehe Abb. 6) liber das Jahr lasst sich
erkennen, dass die meiste Arbeit fur die Verarbeitung und Vermarktung der Honigpro-
dukte in den Monaten September-April anfallt. Weiters fallt fast die gesamte Arbeitszeit
von November und Dezember auf Verarbeitung und Vermarktung. Daraus lasst sich
ein Arbeitsaufwand pro Woche von 10h pro Woche fir die Monate Janner-April anneh-
men. Fur die Sommersaison fallen maximal 5h im Monat fur die Vermarktung von Ho-
nigprodukten an, da wir bereits im Winter fur ausreichend Vorrat an abgeftlltem Honig
gesorgt haben und die Nachfrage nach Honig im Sommer sehr gering ist. Fir Septem-
ber und Oktober rechnen wir wieder mit 10h pro Woche. Im November waren 1,5 Ar-
beitskréafte Vollzeit beschaftigt und im Dezember sogar 2 Arbeitskréafte. Das ergibt im

Summe 980 Stunden im Jahr.

Tabelle 1: Arbeitsaufwand fur Honigverarbeitung und Vermarktung

Jén ‘Feb ‘Mérz ‘April ‘Mai ‘Juni ‘Juli ‘Aug ‘Sep ‘Okt ‘Nov ‘Dez ‘Summe
40| 40| 40| 40| 5| 5| s| 5| 40| 40| 240| 480 980

Insgesamt haben wir dieses Jahr 373 Kdniginnen produziert und weitere 100 Edelzel-
len fUr die Ableger im Frihling. 40 Koniginnen davon sind auf einer Belegstelle begattet
worden der Rest ist standbegattet. Pro Konigin bendtigen wir fir alle Arbeitsschritte
(Begattungskasten vorbereiten und Fllen, beweiseln, Fittern und Pflege, Ausfangen
und Zeichnen der Konigin) im Schnitt 30 Minuten. Das ergibt einen Arbeitsaufwand flr

die Koniginnenzucht von 187h.

Fur das Erstellen sowie Pflege, Einflittern und Varroabehandlung der Ableger ergeben
sich 4h pro Ableger. Das ergibt im Summe 265h fir 67 Ableger.



Da wir erst seit 2019 den Verkauf von Kunstschwarmen verstérkt fokussieren, gibt es
dafur noch keine genauen Arbeitszeitaufzeichnungen. Mit diesem Bereich will ich mich
noch weiter im Laufe dieser Arbeit auseinandersetzen, um mégliche Strategien fur eine
rasche und somit kostengunstige Produktion von Koniginnen und Kunstschwarmen zu
ermitteln. Fur das Jahr 2019 nehme ich einen Schatzwert von 1h pro Schwarm an. Fur

die 114 Schwarme rechnen wir mit einem Arbeitsaufwand von 114 Stunden.

Auch der Aufwand fir Kund*innenkontakt und Marketing fur den Verkauf von Bienen
und Kdniginnen ist sehr schwer zu ermitteln, da diese Arbeit oft nebenbei durchgefuhrt
wird. Die meiste dieser Arbeit wird abends am Computer erledigt oder untertags ne-
benbei am Telefon. Firs erste werde ich hier einen Schatzwert von 1h pro Arbeitstag
annehmen fir die Saisonmonate Feb-August. Das ergibt 145h fur die Vermarktung der

Kdniginnen und Voélker im Jahr.

Fur das Abhalten von Workshops, Kursen und Vortragen war der Arbeitsaufwand in
diesem Jahr 150h. Zusatzlich kommen noch die Vorbereitung der Kurse und Work-
shops, sowie Fahrzeiten und naturlich der Kund*innenkontakt vor dem Zustandekom-

men der Auftrage mit weiteren 124h.

Tabelle 2: Arbeitsaufwand fir die Produktion

Produktionssparte Arbeitsaufwand in h
Betreuung der WV und Honigernte 1000
Honigschleudern 101
Honigvermarktung 980
Koéniginnenzucht 186,5
Jungvolkervermehrung 268
Kunstschwarm erstellen 114
Volker und Koéniginnenvermarktung 145
Vortragswesen und Workshops 150
Vorbereitung der Kurse und WS 124
Stunden gesamt 3068,5

2.3.4 Betriebsgebaude

Als Quereinsteiger in die Landwirtschaft/Imkerei gibt es keinen landwirtschaftlichen
Grund oder bereits vorhandene Geb&ude. Fur die Produktion und Lagerung werden

deshalb mehrere Geb&ude angemietet.

Die Produktion findet seit 2019 in Ganserndorf in einem angemieteten Haus in der

AuReren JochenstraBe 97 statt. Aus arbeitsrechtlichen Griinden, da seit April ein
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Lehrling ausgebildet wird, waren passende Sanitareinrichtungen, eine Garderobe so-
wie ein Pausen- und Essbereich erforderlich. Neben diesen genannten Raumlichkei-
ten befinden sich eine Kiiche, sowie ein Verarbeitungsraum fur Honig, Wachs sowie
be- und verarbeitete Produkte, ein Lagerraum und zwei Zimmer, die zur Ubernachtung
der Angestellten oder zukinftiger Praktikant*innen genutzt werden kénnen im Wohn-
haus. Fur die Honiggewinnung und Verarbeitung wurde im Frihjahr 2019 die Garage
in einen Hygieneraum umgebaut. Dieser Raum ist grol3 genug, dass auch ein Hubwa-
gen eingesetzt werden kann, um grof3e Last zu manipulieren. Der an die Garage an-
schlieBende ehemalige Heizraum und das umgebaute Poolhaus im Garten dienen als
Honiglager. Weiters umfasst die Liegenschaft noch zwei kleine Gerateschuppen, die

fur Werkzeug und Zuchtmaterial genutzt werden.

Fur die Lagerung der Bienenbeuten wird seit 2015 ein Stadel mit anschlie3enden
Presshaus am Rochusberg in Mannersdorf an der March gemietet. Der Stadel ist
ebenerdig erschlossen und bieten ausreichen Platz zum Lagern der Beuten, R&hm-
chen und des Beutenzubehdérs. Im darunterliegenden Presshaus findet die Wachsver-
arbeitung statt. Die glnstigen Temperaturen von 12°C ermdglichen ein Lagern der
auszuschmelzenden Waben uber die Sommerzeit, ohne dass diese von Wachsmotten

befallen werden.

Direkt nebenan befindet sich ein weiterer gemieteter Weinkeller, der fir die Metpro-
duktion, Metlagerung sowie als Prasentations- und Verkaufsraum bei Festen und Ver-

anstaltungen am Rochusberg genutzt wird.

Das stetige Wachsen des Betriebes schafft die grol3e Herausforderung, dass die ver-
wendeten Betriebsraume meist nach wenigen Jahren bereits zu klein werden. Aus fi-
nanziellen Griinden war es mir jedoch nicht mdglich, gréf3ere und vor allem an einem
Ort liegende Betriebsraume zu finanzieren. Das stellt uns vor die logistische Heraus-
forderung, Arbeiten und den Transport der Materialien so zu organisieren, dass keine
unnétigen Fahrten vorgenommen werden missen. Weiters sind die Betriebsrdume in
ihrer urspringlichen Form nicht fir eine Imkerei angelegt worden und begrenzen die
technische Entwicklung des Betriebs stark. So kann etwa im Materiallager kein Hub-
wagen eingesetzt werden. Auch das Honiglager im Poolhaus ist nur mit einer Rodel
befahrbar und macht den Transport von 300kg-Edelstahlfassern unmaoglich. Nur die
Produktionsraume sind mit Hebemaschinen nutzbar. All diese Einschrankungen erho-

hen den Arbeitsaufwand und verhindern eine weitere Technisierung. Dieses Problem
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werde ich bei den Betriebsgeraten genauer beschreiben. Ich rechne damit, dass die
momentan genutzten Betriebsraume noch flr maximal zwei Jahre ausreichend Platz
bieten. Einer zukunftigen und zentralen Betriebsstatte, die Produktion und Lager an

einem Ort vereint, ist bereits in Planung.

2.3.5 Betriebsgerate

Im Fruhjahr 2019 ist ein Hochdachkastenwagen (Ford Transit) fur die Bienenarbeit
angeschafft worden. Durch das grof3e Ladevolumen kénnen mehre Bienenstadnde mit
nur einem Ladevorgang angefahren werden, was vor allem fur die Gabe von Honig-
raumen, als auch fur die Ernte eine grof3e Zeitersparnis gebracht hat. Aul3erdem ist
nun ein ergonomischeres Be- und Entladen durch die komfortable Hohe des Autos
gegeben. Von allen Seiten kann das Auto mit dem Hubstapler be- und entladen wer-

den.

Auch in der Ernte haben wir technisch aufgeristet, wie bereits erwahnt. Durch die An-
schaffung eines Beeblowers kann nun schneller und leichter zargenweise Honig ge-

erntet werden.

Die Honiggewinnung ist bei uns sehr schwach technisiert. Um die Honigzargen leichter
und platzsparender zu bewegen, werden wir in der kommenden Saison Trasportwagerl
zum Schieben einzelner Zargenstapel einfuhren. Fir den Transport von ganzen Euro-
paletten ist der Raum, wenn viel Honig zu schleudern ist, zu klein, da Rangierflachen
fehlen. Die Honigwaben mussen bei uns héandisch entdeckelt werden. Da im Betrieb
nur Rahmchen mit Hoffmannschenkel im Einsatz sind, kann zum Entdeckeln auch kein
Entdeckelungsmesser verwendet werden. Erst ab einer Erntemenge tber 5t im Jahr
werden wir uns eine Entdeckelungsmaschiene anschaffen. Durch das handische Ent-
deckeln ist das Entdecklugnswachs fast honigfrei und es reicht aus dieses im Warme-
schrank abtropfen zu lassen. Wenn eine Endeckelungsmaschiene angeschafft wird,
ist auch ein Direktschmelzer fiir das anfallende Endeckelungswachs notwendig. Es ist
anzunehmen, dass mit der Erweiterung durch eine Entdeckelungsmaschiene sowie
einem Direktschmelzer die Grol3e des Verarbeitungsraumes nicht mehr ausreichen
wird. Fur die Honiggewinnung wurde dieses Jahr eine grofl3ere Radialschleuder mit
einem Druchmesser von 120cm von Lyson angeschafft. Mit dieser Schleuder kénnen
wir auch GrofRwaben aus dem Brutbereich schleudern. Der Honig lauft aus der Schleu-

der in einen Honigsumpf und wird dort vorgeklart und anschlieRend mit einer Pumpe
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in einen Absetztank gepumpt. Aus dem Absetztank kann der Honig dann in beliebige
Lagerbehalter abgelassen werden. Fir die Honigverarbeitung ist ein ausreichend gro-
Ber Auftauschrank in dem 2x300kg Fasser oder 12x40kg Hobbock verfliissigt werden
konnen vorhanden. Zum Honigriihren verwenden wir ein vollautomatisches Ruhrgerat
von CMF das 300kg Cremhonig verarbeiten kann. Auch zum Abftillen ist ein handisch
bedienbares Abfullgerat, der Nassenheider Fillup 2, vorhanden. Da die Auftrage an
Klein und Geschenkglasern am Steigen sind, werden wir hier in Zukunft ein leistungs-
starkeres Gerat bendtigen. Auch das Etikettieren von kleinen Glasern stellt uns vor

Herausforderungen, fir die wir noch eine Lésung finden missen.

Fur die Metproduktion sind alle benétigten Gerate und Tanks ausgeborgt von einem
befreundeten Imkereibetrieb. Es ist noch unklar ob diese Geréate neu angeschafft wer-
den oder vom anderen Imkereibetrieb tibernommen werden kénnen in den nachsten

Jahren.

2.3.6 Betriebswirtschaftliche Berechnungen

Um den Deckungsbeitrag fir die Produktion des Honigs zu berechnen, missen alle
variablen Kosten ermittelt werden (siehe Tabelle 6). Der Verkaufspreis des Honigs mi-
nus der variablen Kosten ergibt den Deckungsbeitrag (DB). Da wir Honig in verschie-
denen Gebinden anbieten, muss der Durchschnittsverkaufspreis ermittelt werden. 3/5
unseres Honigs wird im Glas direkt vermarktet. Der Preis von Honig im Glas variiert je
nach Sorte und Glasgrof3e zwischen 16 und 24€ pro Kilogramm. 2/5 der Ernte werden
im GrofRgebinde mit einem Durchschnittspreis von 7,5€ pro Kilogramm verkauft.

Dadurch ergibt sich der Durchschnittsverkaufswert von 13,8€/kg Honig.

Tabelle 3: Honigproduktion

Anzahl Volker: 100
Honigernte [kg]: 3800
Durchschnittsernte/WV [kg]: 38
Arbeitszeit /WV/ Jahr [h] 10
Durchschnittlicher Honigpreis 13,80 €

Mein Lehrling wird nach KV der Landarbeiter*innen fur Haus, Hof, Feld und Stall von €
1.255,73 Brutto eines Hilfsarbeiters auf Feld und Hof bezahlt. Das ergibt zuztglich der
Lohnnebenkosten variable Kosten von 12,13€/h. Mir selbst will ich ein Gehalt von

20€/h ausbezahlen. Da wir fur die Bienenpflege anndhernd die gleiche Menge an
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Arbeit verrichten, kann gesamt mit einem Durchschnittslohn von ~16€/h gerechnet
werden.

Fur das Jahr 2019 mit unterdurchschnittlicher Honigernte ergibt sich ein Deckungsbei-
trag von 7,04€. Daraus lasst sich berechnen, dass die Fixkosten von 6,98€ pro kg

Honig gerade noch gedeckt sind und fir den Honigverkauf heuer ein Gewinn von
234,68€ erzielt wird.

Tabelle 4: Deckungsbeitrag Honigproduktion

AfA pro Jahr: 26.680,07 €
AfA / WV /lahr: 266,80 €
AfA /kg - Honig 7,02 €
Variable Kosten gesamt 25.584,91 €
Davon Personalkosten 16€/h 16.000,00 €
Varibale Kosten / WV 255,85 €
Variable Kosten / kg - Honig 6,73 €
Deckungsbeitrag pro KG Honig: 7,07 €
Gewinn pro KG Honig 0,05€
Ges. Gewinn 175,02 €
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Tabelle 5: Aufstellung der Fixkosten der Honigproduktion

Preis/Stiick | Anzahl | Anschaffungs-preis | AfA [%] AfA/Jahr Kosten / Volk | Kosten / KG Honig

Beutenmaterial

Beute 110,00 € 100 11.000,00 € 10% 1.100,00 € 11,00 € 0,29 €
Rahmchen 20JZ, 30FZ/Volk 49,00 € 100 4.900,00 € 25% 1.225,00 € 12,25 € 0,32 €
Aufbau Bienenstande 5,00 € 100 500,00 € 25% 125,00 € 1,25 € 0,03 €
Déacher 10,00 € 100 1.000,00 € 20% 200,00 € 2,00 € 0,05 €
Absperrgitter 9,00 € 100 900,00 € 10% 90,00 € 0,90 € 0,02 €
Kbniginnentausch 21,47 € 50 1.073,40 € 100% 1.073,40 € 10,73 € 0,28 €
Honigernte/Verarbeitung

Bienenflucht 10,00 € 100 1.000,00 € 10% 100,00 € 1,00 € 0,03 €
Beeblower 1.941,28 € 1 1.941,28 € 10% 194,13 € 1,94 € 0,05 €
Abkehrgerat 400,00 € 1 400,00 € 10% 40,00 € 0,40 € 0,01€
Honigschleuder 120cm Radial 3.059,10 € 1 3.059,10 € 10% 305,91 € 3,06 £ 0,08 €
Entdeckelungstisch 400,00 € 1 400,00 € 10% 40,00 € 0,40 € 0,01€
Lagerbehilter Hobbock 40kg 7,50 € 217 1.628,57 € 20% 325,71 € 3,26 € 0,09 €
Honigsumpf 1.252,88 € 1 1.252,88 € 10% 125,29 € 1,25 € 0,03 €
Rihrgerat 3.626,98 £ 1 3.626,98 € 10% 362,70 € 3,63 € 0,10 €
Honigpumpe 1.000,00 € 1 1.000,00 € 10% 100,00 € 1,00 € 0,03 €
Absetztank 850I 1.356,00 € 1 1.356,00 € 10% 135,60 € 1,36 € 0,04 €
Auftauschrank 1.599,00 € 1 1.599,00 € 10% 159,90 € 1,60 € 0,04 €
Hubwagen 827,99 € 1 827,99 € 10% 82,80 € 0,83 € 0,02 €
Gastrospuhler 2.731,50 € 1 2.731,50 € 10% 273,15 € 2,73 € 0,07 €
Gastroamatur mit Bause 671,88 € 1 671,88 € 10% 67,19 € 0,67 € 0,02 €
Waschbecken 399,00 € 1 399,00 € 10% 39,90 € 0,40 € 0,01€
Pollenernte 364,00 € 1 364,00 € 10% 36,40 € 0,36 € 0,01 €
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Preis/Stiick | Anzahl | Anschaffungs-preis | AfA [%] AfA/Jahr Kosten / Volk | Kosten / KG Honig
Mieten
Verarbeitungsraum Miete 8.400,00 € 8.400,00 € 100%| 8.400,00¢€ 84,00 € 2,21€
Lagerraum Miete 1.000,00 € 1.000,00 € 100%| 1.000,00 € 10,00 € 0,26 €
Renovierung Verarbeitungsraum 3.000,00 € 3.000,00 € 20% 600,00 € 6,00 € 0,16 €
Wachsverarbeitung
Wachsschleuder 3.900,00 € 1 3.900,00 € 10% 390,00 € 3,90 € 0,10 €
Wachshocherhitzer 1.200,00 € 1 1.200,00 € 10% 120,00 € 1,20 € 0,03 €
Design
Homepage 3.000,00 € 3.000,00 € 20% 600,00 € 6,00 € 0,16 €
Etiketten 1.500,00 € 1.500,00 € 20% 300,00 € 3,00 € 0,08 €
Logo 1.500,00 € 1.500,00 € 10% 150,00 € 1,50 € 0,04 €
Beitrage & Gebiihren
Vereinsbeitrag 20,00 € 1 20,00 € 100% 20,00 € 0,20 € 0,01€
Verbandsbeitrag 30,00 € 1 30,00 € 100% 30,00 € 0,30 € 0,01€
Versicherungen 100,00 € 1 100,00 € 100% 100,00 € 1,00 € 0,03 €
Homepage geblihren 80,00 € 1 80,00 € 100% 80,00 € 0,80 € 0,02 €
Erwerbsimkerverband 150,00 € 1 150,00 € 100% 150,00 € 1,50 € 0,04 €
Bio Zertifizierung 300,00 € 1 300,00 € 100% 300,00 € 3,00 € 0,08 €
Bienengesundheit
Varroxverdampfer 120,00 € 4 480,00 € 10% 48,00 € 0,48 € 0,01 €
Oxamat 190,00 € 4 760,00 € 10% 76,00 € 0,76 € 0,02 €
Varroa OX 2Stk. + Konverter 450,00 € 1 450,00 € 10% 45,00 € 0,45 € 0,01€
Wechselrichter Pellenc 400,00 € 1 400,00 € 10% 40,00 € 0,40 € 0,01 €
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Preis/Stiick | Anzahl | Anschaffungs-preis | AfA [%] AfA/Jahr Kosten / Volk | Kosten / KG Honig

Sonstiges

Ford Transit Kastenwagen 12.190,00 € 1 12.190,00 € 20%| 2.438,00€ 24,38 € 0,64 €
Autoversicherung+Viniette 1.500,00 € 1 1.500,00 € 100%| 1.500,00 € 15,00 € 0,39 €
Operturnitatszinsen des AV 3.031,00 € 1 3.031,00 € 100%| 3.031,00€ 30,31 € 0,80 €
Weiterbildung (pauschal) 300,00 € 1 300,00 € 100% 300,00 € 3,00 € 0,08 €
Geringwertige Wirtschaftsgiter 400,00 € 1 400,00 € 100% 400,00 € 4,00 € 0,11 €
Lastenrad 2.400,00 € 1 2.400,00 € 15% 360,00 € 3,60 € 0,09 €
Summe Fixkosten 87.722,58 € 26.680,07 € 266,80 € 7,021071 €

Tabelle 6: Aufstellung der variablen Kosten der Honigproduktion

Preis/Stick | Anzahl Anschaffungs-preis | Kosten/Volk | Kosten /KG Honig
Glaser (500g) 0,36 € 7600 2.736,00 € 27,36 € 0,72 €
Wachsumarbeitung 200kg 2,80 € 200 560,00 € 5,60 € 0,15 €
Etiketten druck (pro 1000) 0,10 € 7600 760,00 € 7,60 € 0,20 €
Zucker 20kg/Volk 25,00 € 100 2.500,00 € 25,00 € 0,66 €
Futterteig 2,5kg 4,18 € 100 417,50 € 4,18 € 0,11 €
Treibstoff 10000km 948,00 € 1 948,00 € 9,48 € 0,25 €
Varroabehandlung 100,00 € 1 100,00 € 1,00 € 0,03 €
Winterverluste in % 156,34 € 10% 1.563,41 € 15,63 € 0,41 €
Arbeits Kosten 16€/h 16,00 € 1000 16.000,00 € 160,00 € 4,21€
Summe Variable Kosten 25.584,91 € 255,85 € 6,73 €




In den letzten Jahren ist der Betriebszweig der Kéniginnenzucht und Volkervermeh-

rung aufgrund der stetig steigenden Nachfrage gewachsen. Im Durchschnitt werden

im Fruhjahr aus den Wirtschaftsvolkern bei uns Jungvdlker im Verhaltnis 1:1 gebildet.

2019 haben wir das Vermehrungsverhaltnis stark verfehlt: 1:0,67.

Tabelle 7:Ubersicht Produktionskosten JV

Anzahl der erstellten JV 67
Arbeitszeit / JV / Jahr [h] 4
Arbeitszeit gesamt 268
Gesamtkosten pro Jahr: 10.519,08 €
Kosten pro JV 156,34 €

Tabelle 8: Deckungsbeitrag JV-Produktion

AfA pro Jahr: 1.222,75 €
AfA /IV/Jahr: 17,59 €
Variable Kosten gesamt 9.296,33 €
Davon Personalkosten 16€/h 4.288,00 €
Variable Kosten/JV 138,75 €
Durchschnittlicher Verkaufspreis 210,00 €
Deckungsbeitrag pro JV: 71,25 €
Gewinn pro verkauften JV 53,66 €
Anz. der verkauften JV 2019 114
Ges. Gewinn 6.117,11 €

Tabelle 9: Aufstellung der Fixkosten der JV-Produktion

Preis/Stlick | Anzahl Anschaffungspreis | AfA [%] | AfA/Jahr | Kosten /JV/lahr
Beute 60,00 € 67 4.020,00 € 10% 402,00 € 6,00 €
Dacher 10,00 € 67 670,00 € 20% 134,00 € 1,34 €
Rahmchen 10Stk 9,00 € 67 603,00 € 100% 603,00 € 9,00 €
Bienenstand Aufbau 5,00 € 67 335,00 € 25% 83,75 € 1,25 €
Summe Fixkosten 1.222,75 € 17,59 €

Tabelle 10: Aufstellung der variablen Kosten der JV-Produktion

Preis/Stick | Anzahl | Kosten/Jahr | Kosten/JV/Jahr
Zucker 20kg Futter 25,00 € 67 1.675,00 € 25,00 €
Futterteig 2,5kg 4,18 € 67 279,73 € 4,18 €
Arbeitszeit geziichtete WZ 114Stk. 16,00 € 20 320,00 € 4,78 €
Mittelwande Bio 0,8kg/Volk 20,80 € 67 1.393,60 € 20,80 €
Volkerverluste 10% 200,00 € 6,7 1.340,00 € 20,00 €
Arbeitszeit 16€/h 16,00 € 4 4.288,00 € 64,00 €
Summe variable Kosten 9.296,33 € 138,75 €
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Mit einem DB von 71,25€ lassen sich die 17,59€ Fixkosten leicht finanzieren und mit

dem Verkauf der Auswinterungsvoélker wurde ein Gesamtgewinn von 6.117€ erzielt.

Fur die Vermehrung der Bienenvélker (Ableger und Schwarme) und fur den Tausch
alter Koniginnen haben wir dieses Jahr 120 der produzierten Koniginnen selbst bend-
tigt. Wir setzen bei der Koniginnenzucht auf Standbegattung, um Zeit zu sparen. Jung-
imker*innen, die eine Forderung beantragen wollen, bendtigen Reinzuchtkdniginnen
fur ihre Schwarme. Deshalb sind wir einmalig mit 40 Apidea-Begattungseinheiten zur
Belegstelle gefahren. Der Mehraufwand fur die Produktion dieser RZK wurde bis jetzt
nicht berechnet.

Unsere Koniginnen werden in den Monaten Juni und Juli um 30€ und ab August um
35€ verkauft. Fur Reinzuchtkoniginnen verlangen wir 50€. Fur dieses Jahr ergibt sich

ein Durchschnittlicher Verkaufswert von 35,8€.

Tabelle 11: Ubersicht Produktionskosten Kéniginnen

Anzahl gezilichteter Koniginnen 373
Arbeitszeit / Konigin / Jahr 0,5
Arbeitszeit gesamt 186,5
Gesamtkosten pro Jahr: 8.007,54 €
Kosten pro Koénigin und Jahr: 21,47 €

Tabelle 12: Deckungsbeitrag Kéniginnen-Produktion

AfA pro Jahr: 829,60 €
AfA /Konigin/lahr: 2,22 €
Variable Kosten gesamt 7.177,94 €
Davon Personalkosten 16€/h 2.984,00 €
Variable Kosten/Kénigin 19,24 €
Durchschnittlicher Verkaufspreis 35,80 €
Deckungsbeitrag pro Konigin: 16,56 €
Gewinn pro Verkaufter Kénigin 14,33 €
Anzahl verkaufter Kéniginnen 253
Ges. Gewinn 3.626,01 €

Tabelle 13: Aufstellung der Fixkosten der Kéniginnen-Produktion

Preis/Stiick | Anzahl | Anschaffungspreis | AfA [%] | AfA/Jahr | Kosten /Konigin/Jahr
Begattungskasten Mini+ 25,00 € 200 5.000,00 € 10% | 500,00 € 1,34 €
Rahmchen Mini+ 0,50 € 1200 600,00 € 20%| 120,00 € 0,32 €
Nicot Zuchtmaterial 373,00 € 1 373,00 € 20% 74,60 € 0,20€
Kunstschwarmkasten 80,00 € 5 400,00 € 10% 40,00 € 0,11 €
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Zuchtstoff 50,00 € 1 50,00 € 30% 15,00 € 0,04 €
Apithea-Zuchtkasten 20,00 € 40 800,00 € 10% 80,00 € 0,21 €
Summe Fixkosten 829,60 € 2,22 €

Tabelle 14: Aufstellung der variablen Kosten der Kéniginnen-Produktion

Preis/Stlick | Anzahl | Kosten/Jahr |Kosten/Koénigin/lahr
Futter Zuckerteig (300g) / Kdnigin 0,56 € 373 207,64 € 0,56 €
Koéniginnenzellen Zukauf 2,50 € 373 932,50 € 2,50€
80% Ernteentgang bei 14 Zuchtvolkern 212,80 € 14 2.979,20 € 7,99 €
Versandkafig 0,20€ 373 74,60 € 0,20 €
Arbeitszeit 16€/h 16,00 € 0,5 2.984,00 € 8,00 €
Summe variable Kosten 7.177,94 € 19,24 €
Die Koniginnenzucht wirft einen Gewinn von 3626€ ab.

Gewinn Honig 175,02 €| 1,65%

Gewinn Volkerverkauf 6.365,89 €| 60,05%

Gewinn Koniginnenverkauf 4.059,62 €| 38,30%

Gewinn gesamt 10.600,53 €

Abbildung 5: Ubersicht des Gewinns

Anschliel3end will ich hier noch weitere Berechnungen sowie Diagramme Uber das Be-

triebsjahr 2019 zeigen, auf die ich teilweise im anschlieBenden Kapitel eingehe.

Tabelle 15: Jahresumséatze nach Produktsparte

Umsdtze Arbeitsaufwand | Arbeitsaufwand |Umsatz % |Umsatz pro Stunde
Honigprodukte |28.524,68 € 2081h 67,82% 34,30% 13,71 €
Zucht 44.220,08 € 713,5h 23,25% 53,17% 61,98 €
Kurse 14.583,00 € 274h 8,93% 17,54% 53,22 €
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Umsatze in €

Arbeitsaufwand [h]

Umsatze pro Erlosgruppe 2019
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Abbildung 6: Umsatze pro Erlésgruppe im Jahr 2019
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Abbildung 7: Arbeitsaufwand und Arbeitskrafte
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2.3.7 Analyse und Zusammenfassung

Honigproduktion:

Durch die oben prasentierten Zahlen wird klar, dass die Honigproduktion 2/3 der Arbeit
ausmacht, aber dafir kaum Gewinn eintragt. Da Honig hauptsachlich in den Herbst-
und Wintermonaten verkauft wird, verschiebt sich der hohe Arbeitsaufwand in eine
Zeit, in der sonst sehr wenig Arbeit im Betrieb anfallt. Durch die Honigproduktion mit
Direktvermarkung sind im Betrieb auch Vollzeitstellen zu besetzen, denn es fallt tber
das ganze Jahr verteilt Arbeit an.

Zucht und Vermehrung:

Unter dem Begriff Zucht wird hier die Koniginnenzucht, die Volkervermehrung und der
Schwarmverkauf zusammengefasst. Mit weniger als 25% der aufgewendeten Arbeit
konnten in diesem Jahr mit der Zucht ~98% des betrieblichen Gewinns erwirtschaftet
werden. Dieser Betriebszweig ist fir die zukinftige Entwicklung demnach besonders

interessant und soll im folgenden Fachteil genauer untersucht werden.
Vortragswesen:

Leider kann ich fur das Vortragswesen keine genaue Gewinnermittlung bereitstellen,
da die Kurssaison erst mit April abgeschlossen wird. Wenn man aber den Umsatz und
die dafur aufgewendete Arbeitszeit betrachtet, lasst sich vermuten, dass auch dieser

Betriebszweig gute Gewinne erwirtschaftet.
Arbeitsaufwand:

Der Arbeitsaufwand Ubersteigt in den Sommermonaten unsere betrieblichen Ressour-
cen. In dieser Zeit bekommen wir meist Unterstlitzung von meiner Familie (Mutter,
Vater) sowie Imkerkollegen, die bei uns lernen. Im August 2019 hatten wir zudem eine
Hilfskraft angestellt.
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3 Ausbau des Bienen-Vermehrungsbetriebes

Die IST-Analyse bestatigt meine Vermutung, dass wir viel Arbeit und Ressourcen in
die Honigproduktion stecken, dabei aber nur sehr wenig herauskommt. Verscharft
wurde es dieses Jahr noch zusatzlich durch das ungunstige Klima und die daraus re-
sultierende schlechte Ernte. Im Gegensatz dazu hat sich der Verkauf von Bienenvél-
kern und Koniginnen in den letzten beiden Jahren zum tragenden Standbein des Be-
triebes herauskristallisiert. In Zahlen ausgedruckt verdienen wir an der Zuchtarbeit pro
Stunde fast funf Mal so viel, wie mit der Honigproduktion. Auch Ubersteigen die Inves-

titionskosten der Honigproduktion die der Zucht um ein Vielfaches.

Ich will mir im Fachteil dieser Arbeit Gedanken dartber machen, wie der Ausbau des
bestehenden Vermehrungszweiges meiner Imkerei umgesetzt werden kann. Doch zu-
vor mochte ich mich genauer dem Vergleich zwischen Honigproduktion und Zucht wid-
men und den Fokus darauf lenken, warum die Honigproduktion bei uns keinen Gewinn
abwirft. Im Weiteren schaue ich mir Chancen eines Bienen-Vermehrungsbetriebes in
Bezug auf den dsterreichischen und internationalen Markt an. Mit einem Marketing-
konzept soll sichergestellt werden, dass mehr produzierte Bienen auch verkauft wer-
den. Der Schwerpunkt dieser Arbeit wird sich mit Methoden und Betriebsweisen be-

fassen, die eine Steigerung in der Vermehrung ermdglichen.

3.1 Honig — ein international gehandeltes Produkt

Eigentlich sollte der Honigpreis in Osterreich steigen, da wir seit 2000 einen abnehmen
Selbstversorgungsgrad aufweisen. Wiahrend die Produktion von Honig in Osterreich
leicht gesunken ist, bleibt der pro Kopf Verbrauch tGber die Jahre gesehen konstant.
Was die Importrate von Honig noch verscharft ist, dass gut 50% der geernteten Ho-
nigmenge ins Ausland verkauft wird [vergl. 1]. Das ist darauf zurtickzuftihren, dass in
Osterreich vor allem Waldhonig produziert wird, der sich leicht exportieren lasst, da
Waldhonig in anderen Gegenden eine Raritéat ist. Offenbar wird fir Waldhonig im Aus-

land zudem mehr bezahlt als im Inland.
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Tabelle 16:Versorgungsbilanz fiir Honig in den Wirtschaftsjahren 1999/2000 -
2013/2014 in Osterreich [1]

Jahr 99/00 04/05 | 09/10 | 10/11 | 11/12 | 12/13 13/14
Erzeugung (t) 9.300 6.400| 5.000| 5.600| 5.300 5.000 4.300
Einfuhr (t) 5.680 4.566| 6.143| 6.143| 7.010 8.114 8568
Ausfuhr (t) 620 822 | 1.788| 1.788| 2.546 2.352 2.412
Nahrungsverbrauch (t) 14.360| 10.144| 9.892| 9.955| 9.764| 10.761| 10.456
Pro-Kopf-Verbrauch (kg) 1,8 1,2 1,2 1,2 1,2 1,3 1,2
Selbstversorgungsgrad (%) 65 63 56 56 54 46 41

Da das Bienenzentrum Wien vor allem Blutenhonig produziert und dieser zur Geniige
aus dem Ausland importiert wird, missen wir unseren Honig durch zeitintensive Direkt-
vermarktung verkaufen, um gerade noch kostendeckend zu wirtschaften. Wirde der
Honig ausschlief3lich im Grof3gebinde verkauft, ware bei der vorhandenen Volkeran-
zahl die Honigproduktion nicht kostendeckend. In der Direktvermarktung kénnen wir
mit Biohonig darlber hinaus auch bessere Preise erzielen, welche im GroRverkauf nur
gering zur Geltung kamen. Um die Honigproduktion weiter zu steigern sind hohe In-
vestitionen notwendig. Fur jedes weitere Wirtschaftsvolk missen weitere 266,8€ in-
vestiert werden [siehe Tabelle 5]. Da der Schleuder- und Produktionsraum bereits an
seiner Kapazitat ist, misste eine neue Betriebsstatte gefunden werden. Auch sind un-
sere Maschinen nicht fir gréRere Erntemengen ausgerichtet, was weitere Investitio-
nen notwendig macht. Im Vergleich dazu fallen fur den Ausbau in der Vermehrung nur
sehr geringe Kosten an, wie man den Tabellen 7-14 erkennen kann. Zusammenfas-
send lasst sich fiir den Honigmarkt folgendes Bild zeichnen: In Osterreich wird seit
Jahren die gleiche Menge an Honig verbraucht. Der Anteil, der importiert wird, steigt
stetig; es ist zu vermuten, dass der Honigpreis im Handel und als Grol3gebinde fallen
wird. Nur mit speziellen Honigsorten und Honigraritaten, Produkten fir Marktnischen

sowie mit zeitlich intensiver Direktvermarktung ist der Honigverkauf gewinnbringend.
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3.2 Chancen eines Vermehrungsbetriebes

3.2.1 Der internationale Bienenmarkt

International findet der Bienenhandel hauptsachlich mit Kunstschwérmen statt, da
diese leichter zu transportieren sind. Mit dem Auftreten des Colony Collapse Disorder
(CCD) im Jahr 2006 in den USA, haben fur die Mandelblutenbestadubung in Kalifornien
groRe Mengen an Bienenvolkern gefehlt [18]. Diese werden vermehrt durch soge-
nannte ,package bees” aus Australien importiert. Australien war zu diesem Zeitpunkt
noch offiziell ein Varroamilben-freies Land. In Zentraleuropa geht der internationale
Handel mit Packetbienen aus dem stdlichen Italien (Kalabrien) aus. Da im Stden von
Italien die europdaische Bienensaison am friihesten beginnt, kbnnen so bereits Ende
Méarz Kunstschwarme zum Verkauf angeboten werden. Zum Vergleich kann man in
Osterreich erst ab Anfang/Mitte Mai Kunstschwarme erwerben. Weil in Kalabrien der
internationale Bienenmarkt zusammenlauft und wahrscheinlich Bienenkdniginnen aus
Afrika importiert wurden, ist es nicht verwunderlich, dass dort erstmals das Auftreten
des Bienenbeutenkafer gemeldet wurde [19]. Dieser hoéchst geféahrliche Bienenparasit
kann sich von dort vielleicht auf ganz Europa ausbreiten. Packetbienen werden des-
halb in Europa sehr kritisch gesehen, weil Sorge besteht, dass sich durch den interna-
tionalen Handel der Bienen Krankheiten und Parasiten, wie bereits mehrfach gesche-
hen, ausbreiten. Grundsatzlich ist der internationale Markt enormem Preisdruck aus-
gesetzt, in dem sich vor allem Gebiete mit sehr mildem Klima und einer friih startenden
Bienensaison durchsetzen. Unser Betrieb kann weder mit der Gré3e noch mit der op-

timalen Lage aufwarten. Der internationale Markt ist deshalb flr uns uninteressant.

3.2.2 Der Koniginnenmarkt in der EU

Der Postversand von Koniginnen im In- und Ausland ist seit langem die Ubliche Form,
Koniginnen zum Kunden transportieren zu lassen. Somit besteht ein bereits gut etab-
lierter nationaler und internationaler Handel mit Bienenkéniginnen, vor allem in Europa.
Da Kdniginnen im Versandkafig nicht langer als eine Woche verbleiben kénnen, ist der
postalische Versand aulR3erhalb Europas kompliziert. Hohe Temperaturen (tiber 30°C)
konnen fir die Bienen wahrend des Versendens zum Tod fuhren. Fur viele Lander
aulRerhalb der EU werden fur den Tierhandel mit Kéniginnen und Bienen Dokumente

und Einfuhrerlaubnisse benétigt. Dabei sind dsterreichische Kéniginnen fir ihre
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sanftmitigen und sehr sammeleifrigen Carnica-Bienen international bekannt und ge-
fragt. Seit wir Kéniginnen auch Uber das Internet verkaufen ist auffallend, dass vor
allem das internationale Interesse an den Linien der Carnica Sklenar ausgesprochen
hoch ist. Besonders begehrt sind Linienreinzuchtkdniginnen, die auf der ursprungli-
chen Sklenar-Belegstelle am Hirschgrund bei Mistelbach begattet werden. Leider
wurde bei der Line Carnica Sklenar in Osterreich nur ein geringer Wert auf den Zucht-
faktor Varroa-sensitive Hygiene (VSH) gelegt, wodurch der Zuchtwert der Sklenarko-
niginnen in Osterreich im Sinken begriffen ist. Das liegt vor allem daran, dass die
Zuchtparameter unterschiedlich gewichtet sind. Der Gesamtzuchtwert setzt sich mit
dem Wichtungsfaktoren 15%, fir Honigleistung, Sanftmut, Wabensitz und
Schwarmneigung, und 40% fir den Varroaindex zusammen [8]. Ein junges Zichter-
team aus dem Weinviertel hat sich diesem Thema nun angenommen und von allen
Sklenar-Linien Zuchtmitter vom Urzichter Anton Schleining erhalten. Ziel ist es, die
ursprunglichen Sklenar-Linien nach anerkannten zichterischen Standards in einem
gepriften Zuchtverfahren weiter zu erhalten und entwickeln. Ab nun soll auch auf den
Varroaindex hin gezichtet werden [24]. Wir sind bereits in Gesprachen, ob wir von
dieser Zuchtgemeinschaft Zuchtstoff fur die Vermehrung beziehen kénnen. Wenn wir
weiter Sklenarkoniginnen anbieten kdnnen und diese auch als Reinzuchtkdniginnen
auf Belegstellen begatten lassen, steht uns ein internationaler Markt offen. Vielleicht
konnen wir uns dieser Zuchtgruppe auch anschliel3en. Vorerst mussen wir aber in der
Lage sein, ausreichend Reinzuchtkdniginnen produzieren zu kénnen. Der Ausbau der
Kdniginnenzucht und vor allem der Produktion von Reinzuchtkdniginnen ist ein zukunf-

tiges Projekt, mit dem ich mich in dieser Arbeit nicht eingehender beschéaftigen werde.

3.2.3 Entwicklung des Osterreichischen Bienenmarktes

Um abschatzen zu kdnnen, ob es am 6sterreichischen Markt Interesse fir Bienenvol-
ker und Koéniginnen gibt und ein solches auch in Zukunft bestehen wird, schauen wir
uns die Entwicklung der Imkerei in den letzten drei Jahrzenten an. Von 1990 bis zum
Jahre 2006 ist die Anzahl an Imker*innen und Bienenvdlkern stark gesunken. Im Jahr
2006 wurde das Bienensterben erstmals intensiv medial kommuniziert, was viele Men-
schen motiviert hat, in die Imkerei zu starten. Der Zuwachs an Jungimker*innen ist seit
2006 ungebremst und fiihrt auch zu einem starken Anstieg an Bienenvélkern in Oster-
reich [vgl. 6]. Das Jungimker*innen mit der Imkerei anfangen kdnnen, bendtigen sie

erwerbbare Bienenvolker. Der stetige Zuwachs an Imker*innen lasst auf eine
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anhaltende Nachfrage an Bienenvolker schlielen. Das National Apiculture Pro-
gramme (NAP) geht in seinem Bericht davon aus, dass die Anzahl der Imker*innen in
Osterreich bis 2022 weiter ansteigen wird [2, S.7]. Auch weist Osterreich mit 13,2%
das zweitstarkste Bienenvolkerwachstum der EU-Mitgliedsstaaten auf [2, S.5]. Beides
fuhrt zur Annahme, dass die Nachfrage an Bienenvolkern in Osterreich vorhanden ist

bzw. noch weiter ansteigt.

Entwicklung der Bienenvdlker in AT
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Abbildung 8: Entwicklung der Bienenvoélker in AT [6]
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Aus verschiedenen Grinden kénnen Bienenvolker Giber den Winter sterben. Imker*in-
nen erstellen meist aufgrund dessen Reservevolker, um Verluste im Fruhjahr ausglei-
chen zu kénnen. Der langfristige Mittelwert der Winterverluste liegt in Osterreich bei
16%. Erfahrungsgemalf treten Winterverluste je nach Witterung und Jahresverlauf in
einzelnen Regionen verstarkt auf. Dies fuhrt dazu, dass die Verluste in den betroffenen
Regionen nur durch Zukauf von Vélkern ausgeglichen werden kénnen. Vor allem in
Jahren mit hohen Winterverlusten wird gerade im Fruhjahr erhéhter Bedarf an Bienen-
volkern bestehen.

Bienenvolksverluste in Osterreich im Winter
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Abbildung 10: Bienenverluste in Osterreich im Winter [3]

3.2.4 Forderung fur Bienenvolker in Osterreich

Seit 2016 gibt es eine Sonderrichtline zur Imkereiférderung die eine Neueinsteigerfor-
derung fur Jungimker*innen beinhaltet. Gefordert wird erstmals der Neukauf von Bie-
nenschwarmen fir Jungimker*innen, wenn sie bestimmte Auflagen erfiillen [4, S.12].
Mit der neuen Forderperiode, die im August 2019 gestartet hat, mussen funf Kunst-
schwéarme mit Reinzuchtkonigin auf einmal erworben werden. Ich vermute, dass dies
vor allem kleine Imkereien abschrecken wird, Kunstschwarme zu verkaufen, da gro-
Rere Mengen an Kunstschwarmen die vorhandenen Wirtschaftsvolker zu stark schwa-
chen. Vermehrung wird vor allem bei Hobby- und Nebenerwerbsimkerei im Zuge der
Schwarmverhinderung der Wirtschaftsvolker gemacht. Wer seine Vélker zu stark

schropft, kann keinen Honigertrag mehr erwarten. Hier sind spezialisierte Betriebe klar
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im Vorteil, wenn dort der Honigertrag eine untergeordnete Rolle spielt und ausreichend
Voélker zum Ernten der Bienenmasse vorhanden sind. Weiters steigen auch die logis-
tischen Herausforderungen, wenn viele Schwéarme auf einmal erstellt und geliefert wer-
den sollen. In der neuen Férderrichtlinie wird zum ersten Mal zwischen konventioneller
und biologischer Bienenhaltung unterschieden. So soll der Férderbetrag fur Bio-Bie-
nenhaltung 930€ umfassen und der flr konventionelle Bienenhaltung nur 750€ [5]. Wir
rechnen damit, dass die hohere Fordersumme fur den Einstieg mit Biobienen starker
angenommen wird als es ohne der Forderung der Fall war. Interessant konnte es dabei
sein, Gesamtpakete flr Jungimker*innen anzubieten, die genau auf die Férderanfor-
derungen angepasst sind. Da wir aber keinen gewerblichen Verkauf von Beutenmate-

rial anbieten, kbnnte hier eine Kooperation mit dem Imkereifachhandel von Vorteil sein.

3.2.5 Bienenversand

Das Versenden von Bienenvolkern auf dem Postweg ist in der Imkerschaft sehr ver-
pont. Es gilt als Tierquéalerei, weil der Versand tber lange Strecken nicht bienenfreund-
lich durchgefuhrt werden konnte. Angebote von spezialisierten Logistikunternehmen
waren fur Kleinkunden nicht leistbar. Das hat dazu gefuihrt, dass Bienenvélker und
Schwarme fast ausschlief3lich vom Kunden persodnlich abgeholt werden und der Bie-
nenhandel sich sehr regional abspielt. Die Bienenverkaufsplattform Hektar Nektar hat
gemeinsam mit Imker*innen eine bienenfreundliche Versandmethode entwickelt, die
sich ausgezeichnet zum Versenden von Jungvdlkern und Ablegern eignet: die pa-
paernuc (siehe Abb. 11).
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Abbildung 11: papernuc von Hektar Nektar GmbH [7]

Papernuc funktioniert wie folgt: Die Volker werden in einen Ablegerkarton umgehéangt
und kurz vor dem Versand in eine Versandbox mit Luftungschlitzen verpackt. Hektar
Nektar hat mit dem Ubernacht-Logistikunternenmen GoEpress! einen Experten fiir Le-
bendtiertransporte gefunden. Die Bienen werden bis Mittag von uns abgeholt und kom-
men in spatestens 24h beim Kunden an. Leider ist die papernuc meiner Erfahrung
nach nicht fir den Versand von Schwarmen geeignet. Kunstschwarme missen nach
dem Erstellen drei Tage mit der neu zugegebenen Koénigin zu einem neuen Volk zu-
sammenschmelzen. Dafir muss ein Kunstschwarm kuhl und im Dunkeln aufbewahrt
werden, sodass die Bienen keinem unnétigen Stress ausgesetzt sind. Kunstschwarme
werden ohne Futter erstellt und missen anschlieend am besten fllissig gefiuttert wer-
den. Eine gute Kunstschwarmbox hat ein integriertes Futtersystem, das ausreichend
Futter fur 3-5 Tage enthalt. Flissigfutter ist fur die Bienen die beste Form, Stress ab-
zubauen und sich mit Wasser zu versorgen. Leider ist das bei der papernuc nicht még-
lich. Um mit der papernuc Kustschwéarme verschicken zu kénnen, muss der Schwarm
aus der Kunstschwarmbox in die Ablegerkiste der papernuc umgesiedelt werden, was
zusatzliche Arbeit fir uns bedeutet und unnétigen Stress flr die Bienen verursacht. In
der papernuc ist keine Flussigfuttervorrrichtung eingebaut. Auch eine Futterkammer
fur Futterteig ist nicht vorhanden. Somit kann nur mit Futterteig am Boden der Kiste
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gefuttert werden. Dieser kann bei warmen Temperaturen aus der Kiste auslaufen. Im
schlimmsten Fall kommen Bienen zu Schaden, weil sie am Futterteig festkleben und
verenden. Fur den Koniginnenkaéfig gibt es auch keine Montagevorrichtung. Anschlie-
Rend kommt die Ablegerbox der papaernuc in ein Schutznetz und dann in den Ver-
sandkarton. 2019 haben wir trotzdem einige Kunstschwarme mit Hektar Nektar ins In-
und Ausland versendet. Daflir haben wir nicht die vorgesehenen Ablegerboxen von
papaernuc verwendet, sondern die Multibox (Abbildung 12), die wir im Versandkarton
mit Blumendraht fixiert haben. Auch im kommenden Jahr planen wir, ausschlie3lich
die Multibox fur Schwarme zu verwenden. Sie erspart unseren Bienen und uns viel
Stress, da wir die Schwarme am Bienenstand fertigstellen kdnnen und spater keine
weitere Manipulation notwendig ist. Weiters ist die Multibox nach Erhalt des Schwarms

weiter verwendbar und es entsteht somit weniger Mull.
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Abbildung 12: Multibox mit Futtereinsatz und Kéniginnenkafig

Grundsatzlich lassen sich mit dem Versandsystem von Hektar Nektar erstmals mit ge-
ringem Aufwand Bienenvolker verschicken. So kénnen wir mittlerweile Volker und Bie-
nenschwarme in ganz Osterreich anbieten und liefern. Dariiber hinaus agiert Hektar
Nektar im ganzen deutschsprachigen Raum. Vor allem der deutsche Markt, wo die
Anzahl an Jungimker*innen auch am Steigen ist, ist fir uns als spezialisierten
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Vermehrungsbetrieb zukunftstrachtig. Der Durchschnitt der betreuten Bienenvélker je
Imker*in liegt in Deutschland bei 6,7 [8] und so unter dem von Osterreich, wo er bei
13,1 liegt [6]. In Deutschland gibt es auf die Anzahl aller Imker*innen gerechnet auch
eine geringere Dichte an Erwerbsbetrieben (>150 Bienenvélker) wie im NAP zu sehen
ist [2, S.11]. Scheinbar ist die Anzahl an Vollerwerbsimkerei in Osterreich und Deutsch-
land gleich grol3, obwohl Deutschland ca. 10mal so viele Einwohner*innen hat. Im Bi-
olandbau zeichnet sich ein &hnliches Bild. Die Dichte an Biolandwirten, zu denen auch
die Imkerei z&hlt, liegt in Deutschland bei 9,1%. Osterreich ist Spitzenreiter in der EU
wo 21.3% aller landwirtschaftlichen Betriebe biologisch zertifiziert sind [11, S.54]. Aus
diesem Vergleich lasst sich ableiten, dass die Versorgung der Nachfrage durch den
stetigen Zuwachs an Jungimker*innen mit neuen Bienenvélkern in Deutschland nicht
gedeckt ist. Da die Imkereibetriebe Deutschlands im Durchschnitt relativ klein sind,
gehe ich davon aus, dass diese fur die steigende Nachfrage auch nicht die ausrei-
chenden Kapazitaten zur Vermehrung und zum Verkauf von Bienenvoélkern besitzen.
Vor allem im Biobereich muss eine hohe Nachfrage herrschen, da in Deutschland nur
sehr wenige landwirtschaftliche Betriebe biozertifiziert sind. Diese Schlussfolgerung

deckt sich mit den steigenden Bestellungen aus Deutschland im vergangenen Jahr.

Der osterreichweite und auch deutsche Markt erschlief3t sich fir uns ausschlief3lich
Uber die Plattform Hektar Nektar, die fur ihre Leistungen der Vermittlung und die Or-
ganisation des Versandes eine Provision verlangt. Diese Tatsache macht uns im Ver-

kauf in diesen Markten sehr abh&ngig.

3.3 SWOT-Analyse

In einer SWOT-Analyse habe ich die betrieblichen Starken und Schwachen zusam-
mengefasst und diese mit den externen Chancen und Gefahren verknipft. Auf Basis
dieser Analyse kann entschieden werden, in welchen Bereichen wir unsere Aktivitaten
erhohen missen, wo Investitionen notwendig sind und wo die Starken liegen, auf die

wir in Zukunft setzen.
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STRENGTHS

Ausreichend Bienenvolker
Spezialisierung auf Vermehrung
Biologisch zertifiziert
Osterreichweit bekannt
Produktionskooperationen

Zugang zu guten Zuchtstoff (Sklenar)
Ausreichend Material ist vorhanden

Ausbildungsprogramm wird angeboten

WEAKNESSES

* Kein Kihlhaus fir Schwéarme

* Keinen Abholort in Wien

* Keinen Zentralen Zuchtstand

* Keine eigene Zuchtmutter

* Belegstellen sind weit weg

* Geringe Begattungkasten fiir RZKs

OPPORTUNITIES

Hektar Nektar
Internationaler Versand

kaum Biobienen in Deutschland
neue Jungimker*innenférderung
Carnica im Ausland gefragt
Osterreich ist sehr bekannt fiir
gute Bienenzucht

THREATS

Viele Bienenzichter um Wien
Vélkerverluste
Monopolisierung des Verkaufs
Imkereiverbande sehen uns als

Konkurrenz
Kein Zugang zu gutem
Zuchtmaterial

Abbildung 13: SWOT Analyse

Starke-Chance Kombination:

Um Hektar Nektar beliefern zu kdnnen, missen wir bereits im Winter Lieferver-
trdge unterzeichnen. Das kdnnen wir, da wir selbst ausreichen Bienenvdlker
haben und bei groReren Mengen auf Kooperationspartner setzen durfen, von
denen wir weitere Bienenvdlker beziehen kénnen.

Caninca-Koniginnen und vor allem der Stamm Sklenar sind im Ausland sehr
bekannt und begehrt. Da wir Zugang zum Original-Zuchtstoff haben, kdnnen wir
Carnica-Sklenar-Koniginnen in bester Qualitat und Stickzahl produzieren und
dann einem grof3eren international Markt zur Verfigung stellen.

Fr die neue Jungimker*innen-Forderung missen ab jetzt finf Kunstschwérme
auf einmal geliefert werden. Weil wir ausreichend Bienenvdlker haben, von de-
nen wir Bienen fur Schwérme ernten kdnnen und uns auf die Vermehrung spe-
zialisieren, ist es uns mdglich, viele Auftrage anzunehmen.

Der deutsche Markt weist eine sehr geringe Dichte an Vermehrungsbetrieben
auf und nur wenige davon sind biologisch zertifiziert. Hier sind unsere Bienen
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und Schwarme gefragt! Es gilt noch eine Werbestrategie zu entwickeln, damit
deutsche Imker*innen auf uns aufmerksam werden. Momentan ist der Versand
nur Uber Hektar Nektar moglich.

Fur Jungimker*innen, aber auch fir Profis bieten wir Kurse, Vortrage und einen
Stammtisch an, wo wir unser Fachwissen mit den Imker*innen teilen. Das fuhrt
zu einer guten Kundenbindung und meist kaufen auch unsere Schuler*innen
bei uns ihre Koniginnen und Volker. Wir werden deshalb im kommenden Jahr
unser Kursprogramm fir Jungimker*innen ausbauen. Weiterhin werden wir re-
gelmafig Videos und Artikel veréffentlichen, um unsere Kund*innen in Kontakt

mit uns zu halten und neue Kund*innen zu gewinnen.

Starken-Gefahren Kombination:

Hohe Volkerverluste waren fur uns betrieblich eine Katastrophe. Wir haben eine
grol3e Menge an Bienenvdlkern und versuchen moglichst viele Volker einzuwin-
tern. Auch stellen wir mit einer intensiven Pflege unserer Bienenvélker sicher,
dass die Winterverlustrate im Schnitt unter 10% liegt. Im Notfall kbnnen wir Ver-
luste bei unseren Kooperationspartner*innen ausgleichen. Wir werden verstarkt
auf die Bienengesundheit und neue Entwicklungen auf diesem Sektor achten
mussen.
In Wien und Umgebung gibt es bereits einige Vermehrungs- und Zuchtbetriebe.
Die Entwicklung eines USP ware wichtig, um uns von anderen Zuchtbetrieben
klarer zu unterscheiden.
Sollte der Bienenverkauf Uber Plattformen wie Hektar Nektar monopolisiert wer-
den, missen wir uns um eine Strategie bemihen, wie wir den Verkauf von der
Plattform Uber unsere Homepage abwickeln kdnnen. Um das Risiko einer Ab-
hangigkeit zu mindern, werden wir in eine gute Onlinepréasenz wie Homepage
und Social Media investieren mussen. Durch unser Kurs- and Ausbildungsan-
gebot kdnnen wir auch neue Kund*innen gewinnen und halten, da es nicht ge-
nugend Anlaufstellen fur praxisbezogenes Fachwissen in Wien und Umgebung
gibt. Hektar Nektar wird von uns fur den Versand von Voélkern sowie das Ge-
winnen von Neukund*innen genutzt. Weitere Eink&ufe sollen Gber unsere ei-
gene Homepage geschehen.
Weil wir Kurse fur Imker*innen anbieten, kdnnten uns der Niedergsterreichische
und der Wiener Imkereiverband als Konkurrenz wahrnehmen. Da die Verbande
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zahlreiche Mitglieder haben und meist auch die Belegstellen betreiben ist ein
gutes Auskommen fur uns sehr wichtig. Wir sollten fur die Ausbildung der Jun-
gimker*innen und Profis an einer Kooperation mit den Landesverbéanden arbei-
ten. Gemeinsam abgehaltene Kurse und Vortrage waren ein erster Schritt.

Momentan gibt es gute Beziehungen zu Ziichter*innen der Carnica-Sklenar-Li-
nien. Auch Uber beelocal beziehen wir unbegattete Koniginnen und Edelzellen
von ausgewahlten Zuchter*innen mit dokumentierter Abstammung. Wir sind
dadurch aber vollkommen abhangig von anderen Zuchtbetrieben, da wir selbst
keine Zuchtmitter haben und an keinen Zuchtprogrammen teilnehmen. In Zu-
kunft werden wir uns mit der Leistungszucht auseinandersetzen und einem
Zuchtverband beitreten missen. Als Vermehrungsbetrieb ware eine Koopera-

tion mit Zuchter*innen, die uns mit gutem Material versorgen, anzustreben.

Schwachen-Chancen Kombination

Bienen und Koniginnenverkaufe tber Hektar Nektar werden Uber ein Logistik-
unternehmen abgewickelt, dass die Voélker von einem beliebigen Ort abholt und
den Kund*innen zustellt. Daflr ist ein zentraler Abholort oder auch Bienenstand
nicht zwingend nétig. Momentan verkaufen wir aber den Hauptteil unserer Bie-
nen und Kdéniginnen regional. Daftr ware ein Abholort in der Stadt sehr hilfreich
und macht uns fur die Kund*innen attraktiver. Ab Anfang 2020 ibernehme ich
in meinem Wohnhaus einen Lagerraum. Ob dieser sich auch zum Lagern von
Bienenschwéarmen eignet, muss ich noch klaren. Ansonsten steht der kiihle und
auch dunkle Keller meines Wohnhauses leer. Vielleicht eignet sich ein Keller-
abteil daftr?
Anstelle von wenigen RZKs kdnnte sich der Betrieb auch auf Standbegattung
konzentrieren und in gréf3erer Stiickzahl giinstigere Koniginnen anbieten.
Um in Zukunft eine groRere Anzahl von Jungimker*innen mit Schwarmen belie-
fern zu kdnnen, missen wir mehr Reinzuchtkdniginnen produzieren. Dafir wird
es notwendig sein, belegstellentaugliche Begattungskasten einzukaufen, da wir
fur die Standbegattung mit Mini+ Einheiten arbeiten, die auf den meisten Beleg-
stellen nicht zugelassen sind. Belegstellen sind meist nur am Abend und an
bestimmten Tagen gedffnet. Das wird es unabdinglich machen, einen genauen
Zuchtplan zu entwickeln, der die Fahrt auf eine Belegstelle strukturiert. Fur
GroR3zuchter*innen, die mehrere hundert Koniginnen auf einer Belegstelle
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begatten lassen, gibt es oft Sonderldsungen mit einem durchgehenden Zugang.
Das ist auch ein moglicher Weg.

e Weil am internationalen Koniginnenmarkt vor allem Reinzuchtkdniginnen ge-
fragt sind, sollten wir Uber die nachsten Jahre unsere Kapazitaten ausbauen

und einen guten Zugang zu den umliegenden Belegstellen aufbauen.
Schwéache-Gefahren-Kombination:

e Nachdem die Belegstellen in Wien und Mistelbach in Verbandhand sind, mis-
sen wir auf ein gutes Auskommen mit den Verbanden setzen, da wir sonst nur
eingeschrankt Zugang zu den Belegstellen haben.

¢ Um uns gegen eine Monopolisierung der Bienenverkaufs zu schitzen, werden
wir verstarkt mit den Interessensvertreter*innen zusammenarbeiten. Lokale
Zichter*innenlisten online auf den Verbandsseiten und im regionalen Imker-
fachhandel waren ein erstes Ziel.

e Dadurch, dass wie selbst nur eine geringe Anzahl an Weiselzellen im Jahr pro-
duzieren, ist zwar das Know-How flir die Zucht gegeben, aber die zeitlichen
Kapazitaten sind bei weitem nicht ausreichend. Wie der Betrieb unabhangiger
von anderen Zuchtbetrieben werden kann oder sich anderweitig absichert kann

leider nicht im Rahmen dieser Arbeit geklart werden.

3.4 Strategien zur Steigerung der Produktion

In der Imkerei gibt es grundsatzlich zwei Methoden der Volkervermehrung. Beim Er-
stellen von Ablegern werden Brutwaben aus einem oder mehreren Volkern entnom-
men und ein neues Volk mit altem Wabenwerk gebildet. Kunstschwarme bestehen

ausschlieB3lich aus Bienen, die aus mehreren Vélkern gesammelt werden.

Ableger sind sehr schnell und leicht zu erstellen. Es muss darauf geachtet werden,
dass die Konigin im Muttervolk zurtckbleibt, wenn man nicht gezielt einen Kéniginnen-
ableger machen will. Die Kdniginnenerneuerung im Ableger ist auch sehr vielseitig
moglich. Diese kann entweder den Bienen selbst Uberlassen werden, wenn der Able-
ger stark genug ist, oder Gber das Zusetzen von Edelzellen, unbegatteten Kéniginnen
und begatteten Koniginnen geschehen. Beim Begattungsflug der Koniginnen ist mit
einem Koniginnenverlust zwischen zehn und 50% (abhangig von den Wetterverhalt-

nissen) zu rechnen! Der groRe Nachteil von Ablegern ist die mogliche Ubertragung
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von Brutkrankheiten aus den Muttervélkern, da Altwaben verwendet werden. Deshalb
sind fur den Volkerverkauf Gesundheitszeugnisse erforderlich. Beim Verkauf muss
der/die Kund*in genau dasselbe Rahmchenmal mit denselben Abmessungen haben.
Leider gibt es in Osterreich unzahlige verschiedene Rahmchemale mit unterschiedli-
chen Modifikationen, was den nationalen und internationalen Verkauf der Ableger und
daraus entstehenden Auswinterungsvélker erschwert. Weil flr jeden Ableger ein Ab-
legerkasten oder eine Bienenbeute sowie vollstandiges Rahmchenmaterial und eine
Futtervorrichtung bendtigt wird, braucht man sehr viel Material. Auch wird mit dem Ab-
legerverkauf Bienenwachs verkauft, das — wenn nicht ausreichend vorhanden — in Bio-

qualitat sehr teuer ist.

Kunstschwéarme kénnen nur mit einer bereits begatteten und legefahigen Konigin er-
stellt werden. Dadurch kénnen wir erst ab Mai Kunstschwarme bilden, weil davor noch
keine Jungkdniginnen vorhanden sind. Andernfalls missen Uberwinterte Kéniginnen
verwendet werden, die erheblich teurer sind und was mit dem enormen Mehraufwand
einer Uberwinterung verbunden ist. Zum Erstellen der Schwarme werden Schwarm-
boxen bendtigt, in denen die Bienen aus unterschiedlichen Vélkern mit der neuen Ko-
nigin zu einer Einheit verschmelzen kdnnen. Kunstschwarme muissen, um nicht zu
Uberhitzen, fur 3 Tage dunkel und kihl aufbewahrt werden. Der grof3e Vorteil der
Kunstschwarme ist, dass diese zu fast 100% ohne Krankheiten sind und ausgezeich-
net gegen die Varroamilbe behandelt werden kénnen. Ein Kunstschwarm kann auch
in jede beliebige Bienenbehausung einlogiert werden. Das kommt uns in unserer Re-
gion zugute, da wie bereits angesprochen unzéhlige verschiedene Bienenbehausun-
gen von den Imker*innen eingesetzt werden. Den Transport tber mehrere Tage lber-

stehen Bienenschwéarme weit besser als ein Bienenvolk mit Wabenwerk.

3.4.1 Bisherige Vorgangsweise: Vermehrung aus dem Wirtschaftsvolkern

Ein Wirtschaftsvolk in ist primar fir die Honigproduktion gedacht. Die Betriebsweise
fur Wirtschaftsvolker orientiert sich daran, eine optimale Volksstarke bis zur Tracht zu
erreichen und zu erhalten, um maoglichst viel Honig zu ernten. Fur uns bedeutet das,
dass wir Wirtschaftsvolker nur auf3erhalb der Trachtzeiten und fur Schwarmverhinde-

rungsmaf3nahmen schropfen bzw. teilen kdnnen.

Wir haben dafur eine an unser Trachtgebiet angepasste Betriebsweise entwickelt, die

uns eine maximale Volkervermehrung aus den Wirtschaftsvolkern erlaubt.
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Schwach ausgewinterte Wirtschaftsvolker, von denen mit keinem Honigertrag bis zur
Akazie zu rechnen ist, werden von uns gleich im Frihling auf einen Zuchtstand ge-
bracht. Diese schwachen Volker werden bei Bedarf an Bienen fur die Kéniginnenzucht
aufgeldst. Das sind meist 10% der ausgewinterten Volker.

Im Frihling, zur Mitte der Rapstracht, entnehmen wir all unseren Wirtschaftsvolkern
Brutwaben und erstellen damit Ableger. Das Entnehmen von Brutwaben fuhrt dazu,
dass zu einem spateren Zeitpunkt ein Mangel an Flugbienen auftreten wird. Wird der
Zeitpunkt so gewahlt, dass dieser in eine Trachtlicke fallt, muss durch die Enthahme
der Brut mit keiner Ernteeinbul3e gerechnet werden. Da verdeckelte Brut zwischen 9
und 21 Tage alt sein kann und die Entwicklung einer Jungbiene zu Trachtbiene weitere
21 Tage bendtigt, muss mit weniger Trachtbienen zwischen dem 21. und 31. Tag nach-
der Brutentnahme gerechnet werden. Bei uns tritt nach der Akazie meist eine Tracht-
licke von ein bis zwei Wochen auf. Demzufolge wird in der Mitte bis zum Ende der
Raps-/Obstblite mit der Brutentnahme begonnen. Ziel ist es, mit nur einem Eingriff
und ohne Schwarmkontrollen fiir die restliche Saison auszukommen. Abhangig von
der Volksstarke entnehmen wir zwischen drei und finf Brutwaben fir das Rahmchen-
malfd Zandervoll und zwei bis vier Brutwaben fur das Rahmchenmaf? Jumbo. Die ent-
nommenen Waben werden durch Mittelwande am Rand des Brutnestes ersetzt. Die
Brutwaben werden von den Bienen abgesto3en und Uber den Honigrdumen aufge-
setzt. Weil wir im geschlossenen System mit einem Absperrgitter arbeiten, missen wir
durch dieses Vorgehen keine Konigin suchen, was einen erheblichen Zeitaufwand be-
deuten wirde. Junge Bienen werden von den abgeschuttelten Brutwaben durch das

Abspergitter ,angesaugt‘. Deshalb ist diese Methode auch als Saugling bekannt.
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Brutableger mittels Saugling
Grof3teil der verdeckelten Brutwaben werden entnommen, abgeschiittelt und in
eine neue Zarge gehangt. Die neue Brutzarge wird oberhalb der Honigrdaume aufge-
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Abbildung 14: Sauglingsmethode zum Ablegerbilden

Die Ableger werden nach wenigen Stunden oder am nachsten Tag auf einen anderen
Bienenstand auf3erhalb des Flugradius gebracht und mit Edelzellen bestiickt. Aus je-
dem Wirtschaftsvolk entsteht im Schnitt ein erfolgreich begatteter Ableger. In Zukunft
mdochten wir versuchen, die Ableger auf den Wirtschaftsvolkern mittels eines Zwi-
schenbodens mit Duftgitter [siehe Abb.15] zu belassen und diese am selben Stand
gleich mit Edelzellen zu beweiseln. Durch das doppelte Gitter im Zwischenboden ist
zwischen den Bienen im Muttervolk und dem aufgesetzten Ableger kein Risselkontakt
und dadurch kein Veromonaustausch mdglich. Der Ableger fiihlt sich deshalb weisel-
los und kann beweiselt werden. Wir erhoffen uns dadurch eine bessere Entwicklung
des Ablegers, weil Warme aus dem Muttervolk in den aufgesetzten Ableger aufsteigen
kann. Weiter kdnnen tber den Zwischenboden die Flugbienen aus dem Ableger wie-
der ins Wirtschaftsvolk zurtickkehren, was zu geringeren Trachteinbuf3en fihrt. Ein
weiterer geplanter Versuch fiir kommenden Winter ist die Uberwinterung von schwa-
chen Ablegern Uber Wirtschaftsvélkern mit dem Double Screened Board. Durch den

Warmeaustausch sollten beide Volker profitieren.
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Abbildung 15: Double Screened Board (Zwischenboden mit Duftgitter) [15]

Nach der Saison mit der letzten Honigernte teilen wir die Bienenmasse der Volker auf.
Alle Bienen aus den Honigraumen werden zu Kunstschwarmen. Wir haben uns fir
diesen Eingriff einen Trick, der von Jirgen Binder unterrichtet wird, abgeschaut und
adaptiert. Daflr wird eine neue Beute mit verschlossenem Boden (am besten mit ei-
nem nassen Schaumstoff) und mit Mittelwanden, einer Brut und Futterwabe vorberei-
tet. Sollte keine Futterwabe vorhanden sein, kann auch Futterteig in einer Futtertasche
oder am Boden verwendet eingelegt werden. Eine bereits begattete Jungkdonigin wird
unter Verschluss im Zusetzkafig an die Brutwabe gehangt. Mit einer Bienenflucht wird
die Beute nach oben hin verschlossen. Die rationellste Form bei der Ernte zu arbeiten
ist, zargenweise die Honigraume abzunehmen. Um die Honigrdume bienenfrei zu be-
kommen, werden die Honigzargen mit Bienen auf die vorbereitete Beute mit Bienen-
flucht aufgesetzt. Es werden so viele Honigraume aufgesetzt, dass die Bienenmasse
in den Honigzargen 2-2,5kg erreicht. Hier hilft nur das Schatzen der Bienen in den
Honigzargen. Ein voller Honigraum in Mal3 Zanderflach, hat ca. 0,7kg Bienen. Nach
oben werden die Honigraume mit einem dichten Deckel verschlossen und wenn not-
wendig mit einem Spanngurt gegen Wind gesichert. Am kommenden Tag sind die Ho-
nigraume bienenfrei und in der unteren Zarge mit der jungen Konigin hat man ein Jung-
volk erstellt. Die neuen Jungvdélker missen aus dem Flugradius gebracht werden und
bendbtigen flissiges Futter. Die Brutwabe dient als Fangwabe fur die Varroamilbe und
muss ebenfalls gegen eine Mittelwand ersetzt werden. So entsteht ohne viel Aufwand
aus 2-3 Wirtschaftsvolkern ein starkes Jungvolk. Fur die genaue Beschreibung aller

Arbeitsschritte habe ich ein Video online gestelt [16].
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Aus den verbleibenden Bienen im Brutraum der Wirtschaftsvolker, fiihren wir eine to-
tale Brutentnahme mit verbundener Bauerneuerung durch. Die Bienen von den Brut-
waben werden in eine neue Zarge mit Mittelw&nden abgestof3en und anschlieRend
geflttert. Bienenfreie Waben teilen wir anschlie3end in Waben mit Brut und ohne Brut

auf und stapeln diese getrennt in Zargen.

Mit der letzten Honigernte wird das gesamte Bienenvolk mittels Trichter in
eine neue Zarge abgekehrt.

Absperrgitter

M Brutwabe 7] Honigwabe | Mittelwand oder Anfangsstreifen
[ Leerwabe [ Drohnenwabe

Abbildung 16: Totale Brutentnahme mit Bauerneuerung

Alle Brutwaben kommen dann auf einen zuvor vorbereiteten Ablegerstand. Hier wer-
den die Brutsammler Gber einen Absperrgitter auf die Jungvoélker aufgesetzt. Hierfur
konnen auch schwache Ableger verwendet werden. Die Aufgabe der Ableger ist vor
allem, die aufgesetzten Brutwaben zu schitzen und die Brut zu pflegen, sodass mdg-
lichst viele Bienen aus den Brutsammlern schlipfen. Nach 21 Tagen sind alle Bienen
im Brutsammler geschlipft. Jetzt erstellen wir Kunstschwarme aus den geschliipften
Bienen. Der vielleicht schwache Ableger hat nun ausreichend Bienen aus den Brut-
sammlern angezogen und wird ebenfalls mit einer Brutentnahme saniert, da sich nun
alle Varroamilben aus den Brutsammlern in seinen Brutwaben befinden. Diese Brut-
waben vernichten wir anschlieRend. Uber diese Arbeitsschritte spreche ich in einem
weiteren Video [17]. Aus den Brutsammler kdnnen wir im Schnitt 50% der Wirtschafts-

volker in starken 2-2,5kg Schwérmen ernten.

Kommende Saison will ich einen Versuch starten, in dem die Brutwaben aus dem Ab-
leger, der die Brutsammler gepflegt hat, mit Hyperthermie behandelt werden und fir
die Erstellung oder zum Verstarken weiterer Jungvolker verwendet werden. Ob dieser
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Versuch Erfolg hat, wird von der Entwicklung der Varroamilbe abhéngig sein sowie
davon, wie spat in der Saison die Brutsammler aufgeldst werden. Fir den Betrieb ist
es wichtig zu wissen, in welchen Zeitraumen wir die Ernte und Verwertung der Brut-

waben abschlielRen muissen, bevor es zu Schaden durch die Varroamilbe kommt.

Die Volkerentwicklung der letzten Jahre deckt sich mit den Berechnungen. Im Schnitt

haben wir unsere Vélkeranzahl pro Jahr fast verdreifacht.

In der kommenden Saison 2020 werden wir wieder 100 Volker fir die Honigproduktion

einsetzen. Daraus ergibt sich folgendes Produktionspotential und Bedarf:

Tabelle 17: Volkervermehrung aus den Wirtschaftsvdlkern

Erwarteter Ertrag je WV | Ableger im Friihling 1,0
Schwarme aus den Honigrdumen (0,4
Schwarme aus den Brutsammlern |0,5
WV am Ende der Saison 1,0

Erwartete Produktion Eingesetzte WV 100
Ableger im Friihling 100
Schwarme der letzten Ernte 40
Schwarme aus Brutsammlern 50
WV am Ende der Saison 100

Fur eine Steigerung des Verkaufs an Volkern und Schwarmen reichen unsere Arbeits-
kapazitaten nicht aus, wenn diese tUber mehr Wirtschafsvolker erfolgen soll, da Wirt-
schaftsvolker einen hohen Pflegebedarf haben. Weiters bendtigen wir auch nicht mehr
Honig, weil unser Lager bereits voll ist. Somit missen wir uns eine andere Strategie
uberlegen, die nicht von Wirtschaftsvolkern fur die Honigproduktion ausgeht, sondern
bei der die Vermehrung im Vordergrund steht und das Produzieren von Honig neben-
sachlich ist. In der intensiven Vermehrung von Bienenvdlkern liegt das Hauptaugen-
merkt auf der maximalen Produktion von Bienenmasse, die zum Erstellen von Able-
gern und Schwarmen verwendet wird. Es werden starke Auswinterungsvolker wie fur
die Honigproduktion bendétigt, die aber so frih und oft wie mdglich geteilt oder ge-

schropft werden.

Auf zwei fur uns magliche Vermehrungsmethoden moéchte ich nun genauer eingehen.
Wir wollen diese jeweils in der Saison 2020 mit insgesamt 30 Zuchtvélkern ausprobie-

ren.
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3.4.2 Bienenschutteln fur Kunstschwarme

Beim Bienenschutteln geht es darum, mdglichst viele Bienen aus einem Bienenvolk
abzuschitteln und aus diesen Bienen Kunstschwarme zu erstellen. Diese Arbeit soll
schnell und mdglichst effektiv durchgefuhrt werden kénnen. Nach einer ausfihrlichen
Videostudie von mehrheitlich Betrieben aus den USA und Gesprachen mit einem Aus-
tralischen und einem Osterreichischen Vermehrungsbetrieb habe ich mir folgenden
Ablauf Uberlegt, mit dem wir kommendes Jahr unsere Kunstschwarmproduktion stei-

gern werden:

Die Wirtschaftsvoélker, die fur die Produktion der Kunstschwarme und Ableger be-
stimmt sind, bekommen ab Februar Futterteig aufgelegt, um die Bruttatigkeit etwas zu
reizen, sowie um den Abriss vom Futter zu verhindern. Von der Frihlingsrevision ab
Mitte Marz an soll die Brutaktivitat bereits durch regelméafRige kleine Flussigfuttergaben
gesteigert werden. Oft wird der steigende Brutumsatz durch eine Reizfltterung im
Frahling in Frage gestellt. Eine Studie beschreibt positive Effekte durch Zuckerteigfit-
terungen und Zuckerteig mit Pollenersatz [20] und befasst sich mit dem Einsatz von
Pollenersatz im Zuckerteig [21]. Da wir fur das Erstellen der Kunstschwarme junge
begattete Kdniginnen bendtigen und diese erst ab ca. Mitte Mai zu Verfigung stehen,
werden die Vermehrungsvolker in der Aufwartsentwicklung zur Schwarmverhinderung
geschropft werden mussen. Ziel ist es, starke Vermehrungsvolker zu entwickeln, die
zwei Vollzargen Zander mit Brut fullen, wenn die ersten Jungkoéniginnen vorhanden
sind. Neun Tage vor dem ersten Bienenernten wird ein Absperrgitter zwischen die zwei
Zargen gelegt, um die Konigin auf eine Zarge zu sperren. So muss die Konigin bei der
nun folgenden Arbeit nicht gesucht werden. Mit dem neunten Tag wird das Volk geteilt
und jene Zarge gesucht, die offene Brut besitzt und somit die Konigin beinhaltet. Die
Zarge mit der Konigin wird wieder zuriick auf den Beutenboden gestellt. Das Absperr-
gitter kommt auf die Beute und auch die zweite Brutraumzarge wird wieder auf das
Volk gestellt. Mit verschlossenem Deckel wird intensiv in das Flugloch geraucht, um
die Bienen in die obere Zarge zu treiben. Nach funf Minuten kénnen die Bienen aus
der zweiten Zarge abgeerntet werden. Dazu werden wir ein Gestell bauen; ahnlich
dem, wie es in Video [22] ab Sekunde 30 zu sehen ist. Uns erscheint es bienenscho-
nender, die Bienen mit einem Beeblower von den Waben abzublasen, anstelle, wie im
Video zu sehen ist, zargenweise abzutrommeln. Aus der Bienensammelbox werden

anschlieBend je 1,5kg Bienen abgewogen, um die Schwarmboxen zu fullen. Bevor die
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Schwarmboxen mit Bienen gefillt werden, wird in eine Konigin im Zusetzkafig zuge-
hangt und eine Futtervorrichtung hergerichtet. Sollte ein grol3erer Bedarf an Bienen-
masse bestehen, kbnnen aus der unteren Zarge — bis auf finf gut besetzte Waben —
weiter Bienen entnommen werden. Diese Waben missen nach der Konigin abgesucht
werden. Um sicher zu gehen, dass die Konigin im Volk verbleibt, ernten wir keine
Wabe, solange die Konigin nicht gefunden wurde. AbschlieBend bauen wir das Volk
ohne Absperrgitter wieder zusammen. Wenn nach 3 Wochen wieder ausreichend Bie-

nen geschlipft sind, kann eine weitere Ernte stattfinden.

Von Mitte Mai bis Anfang August kdnnen auf diese Weise 5-6 mal 1-1,5kg Bienen
geerntet werden. Das ergibt eine Gesamternte von 5-9kg Bienen und einen Schnitt
von 7kg. Um unabhéngig von der aus der Natur kommenden Tracht zu sein, wird wo-
chentlich 1l Zuckerwasser im Verhaltnis 1:1 gefittert. Nach der letzten Ernte kann man
die Ubrigbleibenden Kleinvélker zum Einwintern aufbauen oder sie als Brutsammler

nutzen.

In der folgenden Tabelle habe ich unseren Vermehrungsplan von Schwarmen 2020

zusammengefasst.

Tabelle 18: Vermehrung von Schwarmen 2020

Erwarteter Ertrag je Zuchtvolk | kg-Bienen pro Zuchtvolk
Ableger im Frihling
Volk am Ende der Saison |1

Erwartete Produktion Eingesetzte Zuchtvélker |20
Bienenschwarme 1,5kg 93
Ableger im Friihling 20

Volk am Ende der Saison |20

3.4.3 Vermehrung tber Ableger: aus 1 mach 10!

Wir verkaufen nur die Uberschiisse an Bienenvélkern im Frithling. Um mehr Uber-
schiisse an Auswinterungsvolkern zu haben, kdnnen Zuchtvdlker ofter geteilt werden.
Dabei fihren wir die Zuchtvdlker im Frihjahr wie jene Volker, aus denen Schwarme
erstellt werden. Ab Ende April kann mit dem Bilden von Ablegern begonnen werden,
wenn ausreichend Drohnenbrut in den Zuchtvolkern am Schlipfen ist. Eine Schlip-
fende Dohne ist ca. 14 Tage nach dem Schlipfen geschlechtsreif. Ohne diese ge-

schlechtsreifen Drohnen kann keine erfolgreiche Begattung der Jungkdonigin aus dem
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Ableger stattfinden. Bei uns werden Ableger immer nach dem Aufstellen am Ableger-
stand mit einer Edelzelle mit Ausbeil3schutz beweiselt. Bei der Ablegerbildung werden
wir mit zweiraumigen Vollzander Zuchtvdlkern arbeiten. Um diese Methode anwenden
zu konnen, braucht es zwei Bienenstande. Am Zuchtstand befinden sich die weisel-

richtigen Zuchtvolker. Am Begattungsstand befinden sich die Volker zur Begattung.

Die Teilung erfolgt immer so, dass vier bevorzugt offene Brutwaben und die Kénigin
im Zuchtvolk verbleibt. Nach jeder Entnahme von Brutwaben wird das Zuchtvolk mit 3|
Zuckerwasser gefuttert. Mit den restlichen Brutwaben werden die Ableger erstellt. Je-
der Ableger erhélt jeweils zwei verdeckelte Brutwaben mit aufsitzenden Bienen sowie
eine Futterwabe und wird mit weiteren zwei Mittelw&nden in einem Sechs-Waben-Ab-
legerkasten erstellt oder mit einem Schied auf sechs Waben eingeengt. Die Ableger
werden auf den Begattungsstand transportiert und dort mit einer Edelzelle beweiselt.
Abschliel3end wird der Ableger mit 3I Zuckerwasser gefuttert. Die Teilung der Wirt-
schaftsvolker findet bis Anfang August einmal im Monat statt. Das ergibt 4 Zyklen, bei
denen jeweils zwei Ableger erstellt werden. Drei Wochen nach dem Erstellen der Ab-
leger werden diese auf Weiselrichtigkeit kontrolliert. Erfolgreich begattete Ableger sind
mit 3| Zuckerwasser zu fittern, die anderen aufzuldsen. Wenn ein Ableger die GroRRe
von 6 Brutwaben erreicht hat, wird die Konigin mit zwei offenen Brutwaben aus dem
Ableger entfernt und in einer neuen Zarge auf den Zuchtstand verbracht. Beide Volker
sind zu flttern und der weisellose Ableger am Begattungsstand bendtigt eine schlupf-
reife Edelzelle. Nur bei den ersten beiden Ablegerzyklen ist anzunehmen, dass die
erforderliche Starke fur eine Teilung erreichet wird.

Wir rechnen mit einem Begattungserfolg von 80%. Daraus ergibt sich, dass wir aus
einem Zuchtvolk 6,4 Ableger in 4 Zyklen erstellen. Die 3,2 Ableger aus den ersten
beiden Zyklen werden nochmal geteilt. Bei gleichbleibenden Begattungserfolg von

80% ergeben sich aus einem Volk 9 Ableger, zuzuglich des eingesetzten Zuchtvolks.

Voraussetzung fur diese Methode der Vermehrung ist eine funktionierende Koni-
ginnenzucht um ausreichend Edelzellen zur Beweiselung der Ableger bereit zu haben.
Auch bendtigt man genigend Material, da fir jeden Ableger eine Beute mit Futtervor-

richtung, sowie Rahmchen mit Mittelwanden zur Uberwinterung gebraucht werden.

Das Grundkonzept fur diese Vermehrungsmethode stammt vom Luxemburger Imker

Jos Guth und seinem Vortrag am Havixbecker Imkertag 2016.
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Tabelle 19: Vermehrung von Ablegern

Erwarteter Ertrag je ZV Erwartete Produktion | Begattungserfolg von 80%
4 Zyklen 8 6,4
Teilung der ersten Ableger |3,2 2,56
Urspringliches Volk 1 1
Summe 9,96
Erwartete Produktion | Eingesetzte Zlichtvolker 10
Ableger 99,6

3.4.4 Strategie fur die Kdniginnenzucht

Weil wir fur die ersten Ableger im Fruhling und mdglichst friih begattete Kéniginnen
zum Erstellen der Schwéarme sehr friih Edelzellen bendtigen, bilden wir ab Anfang April
Sammelbrutableger fur die Zucht. Diese Zuchtableger erstellen wir aus den schwach
ausgewinterten Volkern und setzen sie aus sieben Brutwaben zusammen. Zuchtable-
ger mussen Ubervoll mit Bienen sein, sonst werden die Weiselzellen nicht ausreichend
gut gepflegt! Wenn die Zuchtableger nicht stark genug sind, schutteln wir noch zusatz-
liche Jungbienen von offenen Brutwaben aus Wirtschaftsvdlkern dazu. Die Zuchtable-
ger werden weisellos erstellt. Nach neun Tagen entfernen wir alle Nachschaffunszellen
und hangen den Zuchtstoff zu. Vor allem im Fruhjahr, wenn der Schwarmtrieb der Vol-
ker noch sehr schwach ist, haben wir festgestellt, dass wir bessere Annahmeraten
haben, wenn wir die Zucht im weisellosen Volk durchfihren. Nach 5 Tagen werden die
Edelzellen verschult und in den Brutschrak tbersiedelt. Gleich darauf wird eine neue
Serie in den Zuchtablegern gestartet. Pro Zuchtableger erhalten wir im Schnitt 2x18
Edelzellen. Diese Zuchtmethode ist sehr verlasslich und fiir punktuelles Ziichten aus-
reichend. Sollten wir die Zucht aber kontinuierlich durchfiihren wollen, missen wir uns
eine andere Methode aneignen. Ab Anfang Juni kaufen wir schlupfreife Edelzellen von

beelocal zu, die wir uns wochentlich abholen.

Zum Starten der Mini+ Begattungskasten, tberwintern wir Zuchtvélker auf Mini+ Steck-
rahmchen im Zanderflachformat. Diese Zuchtvdlker teilen wir auf die Mini+ Késten wie
beim Erstellen von Ablegern auf. In jedes Mini+ Kastchen kommen zwei Brutwaben,
eine Futterwabe und drei Mittelwdnde. Das macht in Summe sechs Rahmchen. Wir
haben einen extra Bienenstand fur unsere Begattungskastchen auf dem am néachsten
Tag alle Kasten aufgestellt werden. Erst am Begattungsstand bekommt jede Einheit

eine Edelzelle. Wenn eine Koénigin aus den Begattungseinheiten entnommen wird,
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kann diese innerhalb von neun Tagen mit einer neuen Edelzelle bestlckt werden.
Drohnenbritige Kastchen werden aufgeldst und einer anderen Einheit aufgesetzt. Ins-
gesamt stehen und 120 Sechser-Mini+ Einheiten von Apinord und 130 Dreier-Mini+
Einheiten mit dem Namen Quadrihive zu Verfigung. Die Apinordeinheiten sind tGber

die gesamte Saison im Einsatz, die Quadrihives je nach Bedarf.

Abbildung 17: Mini+ Begattungskasten mit Steckrahmchen

Fir die Belegstellen verwenden wir 50 Apidea Begattungskasten.

Wir planen derzeit nicht, den Kéniginnenverkauf weiter auszubauen, weil fir die inten-
sivere Vermehrung mehr Kéniginnen und Edelzellen produziert werden missen. Fur
den Koniginnenverkauf stehen 2020 250 Koniginnen zu Verfigung. Ein Ziel fir das
Jahr ist es, zwei Mal mit den Begattungskastchen auf die Belegstelle aufzufahren, um

mehr Reinzuchtkéniginnen zu produzieren.
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3.4.5 Volkervermehrung in der Saison 2020

Um die Koniginnenzucht planen zu kénnen, brauchen wir zuerst eine Ubersicht der

geplanten Vermehrung in der kommenden Saison.

Tabelle 20: Produktionstbersicht Vermehrung und Zucht 2020

Volker fiir die Produktion | Wirtschaftsvolker 100
Zuchtvolker 30
Koéniginnenzucht 20

Erwartete Produktion Produzierte Ableger 216

Produzierte Schwarme 183
WV am Ende der Saison | 120

Koéniginnenverkauf 250
Bendotig von der Zucht EZ Eigenproduktion 288

Koéniginnen 493
Bendtigt fiir die Zucht Zuchtableger 9

EZ Zukauf 598

Fur 2020 wollen wir demnach ca. 500 Kéniginnen, davon 80 Reinzuchtkéniginnen und
ca. 250 Edelzellen produzieren. Mehrere Zichter*innen haben mir bestatigt, dass sie
Begattungskastchen bis zu vier Mal pro Saison fur die Begattung nutzen kénnen. Lei-
der schaffen wir diese Zuchtrate nicht, da wir fir die Vermehrung begattete Koniginnen
zurlckhalten missen. Die 120 Apinordkasten kdnnen wir drei Mal beweiseln, da wir
mit diesen starten. Die restlichen bendétigten Koniginnen werden in den Quadrihives
produziert, die nur zwei Mal beweiselt werden. Mit den 50 Apideakasten planen wir,
zwei Mal auf die Belegstelle zu fahren. Fur alle Begattungseinheiten rechnen wir mit
einem Begattungserfolg von 80% wie bei den Ablegern. Wenn Mini+ Kasten nicht be-
gatten werden, kdnnen wir sie meist mit Brutwaben von anderen Mini+ Kasten neu
starten und mussen diese nicht neu erstellen. Meist ergibt sich am Ende der Saison
vor allem das Problem, dass Mini+ Kéastchen zu stark werden und wir sie schrépfen
missen. Aus dem zeitlichen Produktionsablauf ergeben sich Abhangigkeiten in der
Zucht. So muss drei Wochen vor dem Erstellen der ersten Ableger und 1,5 Monate
bevor eine gegattete Konigin vorhanden ist mit dem Erstellen der Zuchtvélker begon-
nen werden. Ich habe fur die kommende Saison einen interaktiven Zuchtplan, um ei-

nen optimalen Zuchtverlauf Uber die Saison zu garantieren, in Excel programmiert.
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Tabelle 21: Zeitlicher Produktionsablauf Vermehrung 2020

Aufgabe Start Ende Produktionsart |Eingesetzt |Produkt
Zucht Edelzellen1 |1. Apr. 22. Apr. |EZ 144
Zucht Edelzellen 2 | 5. Apr. 26. Apr. |EZ 144
Mini+ 1 22. Apr. |17.Mai. |Konigin 144 115,2
Ableger Frihling 26. Apr. |21.Mai. |Ableger 145 116
Ableger 1 26. Apr. |21.Mai. |Ableger 20 16
Schwarm 1 17. Mai. |20.Mai. |Schwarm 16
Ableger 2 24. Mai. |18.Jun. |Ableger 20 16
Mini+ 2 1. Jun. 26.Jun. | Kodnigin 125 100
Belegstelle 1 1. Jun. 26.Jun. |RZK 50 40
Schwarm 2 7. Jun. 10. Jun. |Schwarm 16
Ableger 3 21.Jun. |16.Jul. Ableger 30 24
Schwarm 3 28.Jun. |1.Jul. Schwarm 16
Mini+ 3 29. Jun. |24. Jul. Konigin 125 100
Belegstelle 2 1. Jul. 26. Jul. RZK 50 40
Schwarm Ernte 15. Jul. |7. Aug. Schwarm 40
Ableger 4 19. Jul. 13. Aug. |Ableger 30 24
Schwarm 4 19.Jul.  [22.Jul. |Schwarm 16
Mini+ 4 27. Jul. 21. Aug. | Konigin 100 80
Schwarm Brut 5. Aug. 28. Aug. |Schwarm 50
Schwarm 5 9. Aug. 12. Aug. |Schwarm 16
Schwarm 6 30. Aug. | 2. Sep. Schwarm 16
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1. Apr
8. Apr.
15. Apr
22. Apr
29. Apr.
6. Mai
13. Mai
20. Mai

27. Mai.

3. Jun.

10. Jun
17. Jun.
24, Jun

1. Jul.

8. Jul.

15. Jul.

22. Jul.

29. Jul.

5. Aug.

12. Aug.

19. Aug.

26. Aug.

2. Sep.

Zucht Edelzellen 1 —

Zucht Edelzellen 2
Ableger Friihling
Ableger 1
Ableger 2
Ableger 3
Ableger 4
Schwarm 1
Schwarm 2
Schwarm 3
Schwarm 4
Schwarm 5

Schwarm 6

Mini+ 1
Mini+ 2
Mini+ 3
Mini+ 4
Belegstelle 1
Belegstelle 2

Schwarm Ernte

Schwarm Brut

Abbildung 18: Zuchtplan 2020

49




3.5 Marketingstrategie fiir den Bienenverkauf

3.5.1 Die Ausgangssituation

In der vergangenen Saison haben wir im Betriebszweig des Bienenverkaufes vor allem
Auswinterungsvolker im April, Bienenschwarme im Sommer und standbegattete Koni-
ginnen verkauft. Dartiber hinaus produzieren wir Reinzuchtkéniginnen und Ableger,
die wir nur in geringer Menge verkauft haben. Abgesehen von Reinzuchtkdniginnen
befinden uns an der Spitze des Preissegmentes. Die bekanntesten Zichter*innen, die
vor allem international ihre Kéniginnen verkaufen, erzielen hier fast doppelt so hohe
Preise. Als gutes Beispiel ist die Famile Singer zu nennen [23]. Fir unsere anderen
Bienenprodukte kdnnen wir durchschnittlich hohe Preise erzielen, da wir einheitliche
Qualitat mit starker Kundenorientierung anbieten. Wenn Fragen auftreten, sind wir er-
reichbar, wenn Probleme auftreten, gibt es Ersatz und die Lieferzeiten werden einge-
halten. Daruber hinaus bieten wir Vortrage, Kurse und einen regelméafiligen Stamm-
tisch fur Imker*innen an, wo wir Fragen zu anstehen Herausforderungen beantworten.
Fur Neueinsteiger bieten wir Pakete an bei denen wir ihre Schwarme fix fertig in die
neue Bienenbehausung Ubersiedeln, gegen die Varroamilbe behandeln, ausreichend
futtern und abschlie3end kontrollieren. So kénnen Anfanger*innen sicher sein, dass
mit ihrem neu erworbenen Bienenvolk alles in Ordnung ist. Dieser Service ist mit ho-

hem Aufwand verbunden, schafft aber eine sehr starke Kund*innenbeziehung.

3.5.2 Kund*innenanalyse fiir Osterreich

Die Durchschnittsimker*in ist mannlich und 57 Jahre alt, laut dem Wikipedia Eintrag
uber die Imkerei in Deutschland [14]. Von der Alterstruktur sind sich die Osterreichi-
sche und deutsche Imkerei sehr &hnlich. Seit 2006 steigen allerdings die Zahlen fur
Neueinsteiger*sinnen in der Imkerei stetig an und das vor allem im urbanen Raum.
Dadurch verandert sich das Durchschnittsalter und auch die Geschlechterzusammen-
setzung der Imker*innen. Leider habe ich keine Zahlen dazu gefunden, aber auf Ver-
einsveranstaltungen und an den Teilnehmer*innen unserer Kursangebote lasst sich
beobachten, dass Imker*innen jinger werden und mehr Frauen sich fur die Imkerei

interessieren.
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Unsere Bienenkaufer*innen sind ausschlief3lich Imker*innen. Um ein besseres Bild un-
serer Kund*innen zu haben, wurde ein Profil einer ,buyer persona“ erstellt. Die Infor-
mationen fur das Profil, stammen aus unserer Kundendatei und aus dem Interview mit

zwei Kund*innen:

Unsere ,buyer persona“ heilt Andreas ist 43 Jahre alt und lebt in der Nahe von Wien.
Andreas ist Vollzeit erwerbstatig in Wien. Sein Gehalt liegt bei ca. 40.000€ im Jahr.
Grol3teils seiner Arbeitszeit befindet er sich in einem Biro und verbringt viele Stunden
vor dem Computer. In seiner Freizeit am Wochenende mdchte er einen Ausgleich zu
seinem Berufsleben haben und verbringt gerne Zeit in der Natur, macht Sport, trifft
sich mit seinen Freunden und verbringt Zeit mit seiner Familie. Andreas ist seine Er-
nahrung wichtig und er will wissen, woher seine Lebensmittel kommen. Er kauft seine
Lebensmittel meist regional ein und interessiert sich fur den Umweltschutz. So hat er
auch vom Bienensterben gehdrt und begonnen, sich fur die Imkerei zu interessieren.
Zuerst hat er sich Uber Videos auf Youtube und Artikel zur Imkerei informiert und sich
dann entschlossen einen Imkereikurs zu besuchen. Inm ist es wichtig einen Beitrag fur
den Umweltschutz und zum Erhalt der Biene zu leisten. Er freut sich auf den selbst-
produzierten Honig, die Menge ist fur ihn aber nachrangig. Was er an der Arbeit mit
den Bienen geniel3t, ist das in der Natur sein und die Jahreszeiten mitzuerleben, einen
Ausgleich zu seinem Beruf zu haben und das Erleben vom Entstehen eines selbster-
zeugten Produktes in allen Aspekten. Bei uns findet Andreas einen Ansprechpartner,
der ihn bei seinen Herausforderungen mit den Bienen hilft, wo er mit anderen Imker*in-
nen in Kontakt kommt und unkompliziert Kéniginnen und Vélker fur sein Hobby erwer-
ben kann. Leider arbeitet Andreas sehr viel und ihm bleiben nur wenige Tage im Jahr
fur seinen Bienen. Deshalb will er nicht mehr als 5-7 Bienenvolker betreuen. Die Im-
kerei ist fur ihn Hobby und Leidenschaft. Seine Bienen sind Andreas sehr ans Herz
gewachsen. Deshalb bildet er sich regelmafig weiter und entwickelt arbeitet an seiner

Betriebsweise.

Unsere bestehenden Kund*innen flir den Bienenverkauf setzen sich fast ausschliel3-
lich aus Freizeitimker*innen zusammen. lhnen liegt das Bienenwohl am Herzen, aber
auch, dass wir hohe Qualitat liefern und persoénlich erreichbar sind bzw. uns rasch
zurickmelden, wenn es Fragen gibt. Fir die gute Betreuung und Qualitat sind sie be-
reit auch mehr fUr zu bezahlen. Die drei umsatzstarksten Kund*innen waren 2019 je-

doch Berufsimkereien, die 54% des Jahresumsatzes im Bienenverkauf ausmachen.
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Grol3betriebe sind an unserer Verlasslichkeit, hohen Qualitat und vor allem an der Dis-
kretion interessiert. Fur einen Profibetrieb kann es sich negativ auf seinen Ruf auswir-
ken, wenn Volkerverluste falsch kommuniziert werden. Fur Grof3kunden ist eine zeit-

intensive Betreuung nicht notwendig. Dies ermdglicht uns gunstigere Preise.

Die Anzahl an Berufsimker*innen ist in Osterreich sehr gering und liegt bei 1% der
Imker*innen. Ein reines Fokussieren auf Profibetriebe birgt Risiken, da dieser Sektor
auch kaum am Wachsen ist und GroR3betriebe sich oft am ginstigsten Preis ausrich-

ten.

Unsere Wachstumspotenzial sehen wir vor allem im Bereich der Hobby- und Jungim-
ker*xinnen in Osterreich aber auch in Deutschland. Ich bin bereits friiher darauf einge-
gangen, dass in beiden Landern ein Zuwachs an Imker*innen in den nachsten Jahren
gesichert ist. Mit der Plattform Hektar Nektar ist nun auch der Versand von Bienenvol-

kern und Schwarmen dsterreichweit und nach Deutschland mdglich.

Der Imkereimarkt ist ein stark informeller Markt und lebt von der Mundpropaganda der
Imker*innen. Gute Bekanntheit und ein guter Ruf sind hier das hochste Kapital. Bienen
wurden bis vor kurzem ausschlie3lich zwischen Imker*innen ohne Zwischenhandler
verkauft. Die Vermittlung an Vermehrungsbetriebe findet meist schon bei der Ausbil-
dung in den Imkerschule statt. Manche Landesverbande bieten auch Listen an, die
Vermehrungsbetriebe auflisten. Da die meisten Imker*innen &ltere Herren vom Land
sind, finde die nationale Kommunikation fast ausschlief3lich tber das Imkereimagazin
,Bienen aktuell“ und die regionalen Vereinsveranstaltungen und die Verbande statt.
Gemeinsam mit meiner Kollegin Karin Lembacher durfte ich im Jahr 2019 den Leitar-
tikel Uber die fachlichen Monatsbetrachtung in der Imkerei schreiben. Wir werden auch
in Zukunft darauf achten, regelmafig Artikel zu verdffentlichen. Weil nun vermehrt
junge Menschen mit der Imkerei starten, andert sich langsam etwas am Bienenmarkt.
Die neue Imkergeneration kommt aus der Stadt und sucht vor allem online nach An-
geboten. Oft erhoffen sich diese Jungimker*innen auch eine Beratung zu ihrem Kauf,
weil sie weniger in Vereinen organisiert sind, die ihnen fachlich mit der Bienenhaltung
helfen. Guter Service und Erreichbarkeit wird immer wichtiger. Ein professioneller In-
ternetauftritt und Onlineshop werden fast schon vorausgesetzt. Mit der Verkaufsplatt-
form Hektar Nektar gibt es seit 2018 eine Bienenverkaufsplattform mit integriertem
Versand fur den gesamten deutschsprachigen Raum. Welche Veranderungen das fur

den Bienenmarkt hat, ist noch nicht abzusehen.
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3.5.3 Das Vorhaben

Die betriebswirtschaftliche Analyse hat ergeben, dass wir vor allem mit dem Verkauf
von Bienen lukrativ wirtschaften. Wir planen somit, uns als Bienen-Vermehrungsbe-
trieb zu spezialisieren. Vom Bestehen meiner Imkerei an hat sich gezeigt, dass sich
ein organisches Wachstum bei der Vdlkeranzahl und Produktion bewéhrt. Neue Me-
thoden mussen gelernt werden und in Erfahrung Gibergehen. Schnelleres Wachstum
hat zu Stress und Versagen gefihrt bzw. im schlimmsten Fall zu Vélkerverlusten, well

die Betriebsweise nicht ausreichend schnell mitgewachsen ist.

Unser Ziel ist es, in der Saison 2020 die Vermehrung von Kéniginnen, Ablegern und
Schwarmen zu verdoppeln. Wir planen, in der kommenden Saison mit 150 Vélkern zu
arbeiten; 30 davon werden wir versuchsweise nur fur die Produktion von Bienen-
schwarmen und Ablegern verwenden. Der Umsatz fur Zucht und Bienenverkauf soll
2020 um 50% wachsen — von 44.000€ auf 66.000€.

Ein langfristiges Ziel fur die nachsten drei Jahre ist, mit dem steigenden Gewinn den
Aufbau einer zentralen Betriebsstétte zu finanzieren. Auch ein Bienen- und Honigshop

in Wien ist eine Option.

3.5.4 Der Weg zum Ziel

Um das Mehr an produzierten Bienenvdlkern zu verkaufen, werden wir eine Preisstaf-
felung etablieren, damit sich vor allem GroRR3imkereien fur unsere Produkte interessie-
ren. Die Strategie, fur den kleinteiligen Verkauf der Bienenvdlker eher héhere Preise

und dafur gute Qualitat zu liefern, werden wir jedoch weiterverfolgen.

Meinem Wohnhaus in der Hornesgasse 1/8 im dritten Gemeindebezirk liegt gleich hin-
ter dem Rochusmarkt und ist in 3 Minuten von der Landstral3e zu erreichen. Da meiner
GroBmutter die Halfte des Zinshauses gehoért, kann ich sukzessive freiwerdende
Réaume fir die Imkerei ibernehmen. Seit Anfang 2020 miete ich einen ebenerdigen
Lagerraum, der fur den Honigversand und Auslieferungsort geplant ist. Im Sommer
kénnen in diesem Raum Schwérme fir Kund*innen hinterlegt werden und wir werden
einen zentralen Abholort fir Kéniginnen etablieren. Auch fir die kommende Saison
werden wir Schwarme und Bienenvdlker Gber den Bienenmarkt von Hektar Nektar zum

Versand anbieten.
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Um weiter mit Jungimker*innen in Kontakt zu kommen, bauen wir unser Ausbildungs-
programm aus. Wenn sich die Gelegenheit ergibt, suchen wir nach Kooperationen mit
den Landesverbanden Niederosterreich und Wien. Im kommenden Jahr haben wir mit
der BIO Austria einen starken Partner flr unseren Praxiskurs zur biologischen Varroa-
behandlug gewonnen. Um den Markennamen BieZen zu starken, werden wir auch im
kommenden Jahr mindestens einen Fachartikel in einer Fachzeitschrift veréffentli-
chen. Wenigstens einmal im Monat wollen wir fir Imker*innen relevante Video auf un-
seren Youtubekanal stellen. Auch soll alle zwei Monate ein Newsletter an unsere ehe-
maligen Kursteilnehmer*innen und andere Imker*innen ausgesendet werden, der
fachlich relevante Arbeitsanweisungen fir die Imkerei enthélt und unsere Kurse und
Angebote bewirbt. Meine Auszubildende hat seit Mai 2019 unsere Social-Media-Ka-
nale ibernommen und schreibt dort im Schnitt taglich Beitrage. Seitdem hat sich die
Zahl, der uns folgenden Personen von 500 auf Giber 1000 verdoppelt. Diese Aktivitaten
werden wir in Zukunft auch weiterfihren. Mich wirde es sehr interessieren, Vortrage

in Imkervereinen abzuhalten und ich mdchte mir dazu weiteres Uberlegen.

Arbeitaufwand und BAKs 2020
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Abbildung 19: Arbeitsaufwand fir die Saison 2020

Seit April 2019 habe ich einen Lehrling angestellt und ich arbeite ebenfalls als Vollzeit-
kraft im Betrieb. Das Diagramm Uber den Arbeitsaufwand fur die kommende Saison
zeigt uns, dass wir in der Hochsaison drei und fur die Spitze im August sogar vier

Arbeitskrafte bendtigen. Deshalb habe ich bereits ein Stellenausschreiben Uber unsere
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Kanale versendet. Im Janner 2020 werde ich dieses Angebot auch dem AMS melden.
Meine Eltern sind beide seit kurzem in Pension. Wenn wir beim Honigschleudern und
-verarbeiten Unterstitzung brauchen, hilft meine Mutter gerne aus. Fur technische
Probleme im Betrieb und fur Reparaturen steht mein Vater zu Verfugung. Oft bekom-
men wir Unterstlitzung von Imker*innen, die mehr tber die Bienenhaltung bei uns ler-

nen wollen. Fur die Arbeitsspitze im August plane ich wieder, eine Hilfskraft zu suchen.

Allgemein glaube ich, dass die Zahlen fir meine Berechnungen in den Herbstmonaten
im kommenden Jahr aktualisiert werden missen. Ich vermute, dass wir im September
und vor allem im Oktober weit mehr Arbeit haben. Das liegt vor allem am milden
Herbstklima der letzten Jahre und den genauen Varroakontrollen die wir durchfiihren

mussen.

3.5.5 Kontrolle und Steuerung

Fur die Meisterausbildung waren wir verpflichtet, eine Doppelte Buchhaltung tber un-
seren Betrieb zu fuhren. Da ich die Buchhaltungssoftware sowie auch unser Rech-
nungsverwaltugssystem als Paket erworben habe, will ich die doppelte Buchhaltung
auch im kommenden Jahr weiterfiihren. Ich erwarte mir, dadurch einen guten Uber-
blick tiber die Anderungen der Umsatzzahlen zu bekommen. AuBerdem kann ich mir
mit Hilfe der Programme genaue Statistiken Uber die Anzahl der Verkaufe und wie sich
diese im Vergleich zum Vorjahr verandern, erhalten. Ob unsere Aktivitaten auf Social
Media erfolgreich sind und sich lohnen, ist sehr schwer zu ermitteln. Ich glaube, dass
unser Onlineauftreten ein Bild einer professionell agierenden Imkerei vermittelt und
dadurch das Vertrauen in unsere Expertise und Produkte starkt. Ein stetiges Wachs-
tum um 50% im Folgejahr auf allen Kanéalen (Instagram, Facebook, Youtube) ware ein

riesiger Erfolg.
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4 Zusammenfassung

Durch die betriebswirtschaftliche Analyse meiner Imkerei hat sich meine Vermutung,
dass wir mit dem Honigverkauf kaum gewinnbringend arbeiten, belegt. Ich sehe durch
diese Arbeit mein Bauchgefuhl, dass wir uns als Betrieb spezialisieren missen, besta-
tigt. Das kommende Jahr wird ein erster Schritt in diese Richtung sein. Wir wollen flrs
Erste vor allem Methoden fiir eine weitere Entwicklung des Betriebes erproben. Auch
die Ablaufe in der Zucht und Vermehrung werden eine grof3e Herausforderung, die
auch einiges an selbstandiger Arbeit von meinem Lehrling erfordern wird. Zuséatzlich
soll ab Frihling ein weiterer Lehrling im Betrieb anfangen, der vor allem in der ersten
Saison intensive Betreuung bendétigt. Es ist bei einem neuen Lehrling auch unklar, ob

sie oder er sich fur die Arbeit mit den Bienen eignet.

Fir die kommende Saison sehe ich eine weitere Herausforderung darin, ausreichend
Bestellungen an Vdlkern und Koniginnen zu erhalten. Oft kommen die Bestellungen
sehr kurzfristig und machen die Produktion vor allem fir Schwarme kaum planbar. Im
letzten Jahr war die Schwarmproduktion deshalb sehr chaotisch und dadurch anstren-
gend. Mit dem Zuchtplan und dem selbstprogrammierten Zuchttool, erhoffe ich mir,
hier eine bessere Planbarkeit und vor allem Uberblick zu erhalten. Weiters will ich mich
bemuhen, die Werbung fur Volker und Schwéarme bereits im Janner 2020 zu starten,

um frihzeitig Bestellungen zu bekommen, die dann viel leichter planbar sind.

Fur die Honigproduktion in der folgenden Saison habe ich mir vorgenommen, intensi-
ver auf die Akazientracht und auf Wiener Honig zu setzen. Beide Sorten verkaufen
sich ausgezeichnet und wir haben davon am wenigsten auf Lager. Vor allem weil wir
ausreichend Sonnenblumenhonig vorréatig haben, plane ich, die letzte Ernte bereits
Mitte Juli zu starten und friilher mit dem Abraumen der Brutscheunen fertig zu werden.
Dieses Jahr hat sich das teilweise bis September gezogen und die letzten Pflegeable-
ger der Brutscheunen sind am Varroadruck eingegangen. Das will ich in der kommen-

den Saison unbedingt vermeiden und mit Ende August diese Arbeit abschlie3en.

Der Themenbereich der Koéniginnenzucht und Vermehrung habe ich immer wieder im
Rahmen dieser Arbeit gestreift. Mit diesem Thema werde ich mich in den folgenden
Jahren intensiv auseinandersetzen mussen. Wir sind momentan sehr abh&ngig von
anderen Zuchtbetrieben, die uns den Zugang zu guten und gepruften Zuchtstoff er-

maoglichen. Um hier unabhangiger zu werden, aber auch weil mich das Thema
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personlich sehr interessiert, will ich mich mit der Zuchtwertschatzung und damit, wie
die Teilnahme an einem Zuchtprogramm funktioniert, im folgenden Jahr auseinander-
setzen. Um mehr Erfahrung mit der Zuchtwertschatzung zu erhalten, kann ich mir vor-
stellen, 2021 Prifkoéniginnen zu Ubernehmen. Vielleicht schaffen wir es bereits 2022,
mit eigenen Kéniginnen an einem Zuchtprogramm teilzunehmen. Langfristig strebe ich
eine weitere Zusammenarbeit und Kooperation mit anderen Zuchtbetrieben auf Au-

genhdhe an.

Das grof3te Vorhaben, welche ich in dieser Arbeit eigentlich kaum besprochen habe,
wird ein neue Betriebsstandort sein. Mich stort momentan vor allem, dass die Produk-
tion und Lagerplatze nicht am selben Ort sind und wir technisch Gberhaupt nicht auf-
rasten kénnen. Da mir die Finanzierung noch nicht schlissig ist (etwa ob kaufen einer
bestehenden oder der Neubau einer Halle) besser ist und ich allgemein dieses Projekt
erst 2021 starten mochte, habe ich mich entscheiden es in dieser Arbeit eher auszu-

blenden.

Allgemein habe ich das Gefuhl, auf keine Saison theoretisch so gut vorbereitet zu sein
wie auf die kommende. Somit lasst sich nur hoffen, dass das Jahr 2020 uns wetter-

und ertragstechnisch besser gewogen ist als das zuvor.
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